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demanding applications.
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Informativa ai sensi dell’art. 13. d.Igs 196/2003
I dati sono trattati, con modalità anche informatiche per 
l’invio della rivista e per svolgere le attività a ciò connesse. 
Titolare del trattamento è TIMGlobal Media Srl con Socio Uni-
co (già Thomas Industrial Media) - Centro Commerciale San 
Felice, 86 - Segrate (MI). Le categoria di soggetti incaricati del 
trattamento dei dati per le finalità suddette sono gli addetti 
alla registrazione, modifica, elaborazione dati e loro stampa, 
al confezionamento e spedizione delle riviste, al call center e 
alla gestione amministrativa e contabile. Ai sensi dell’art. 13. 
d.Igs 196/2003 è possibile esercitare i relativi diritti fra cui 
consultare, modificare, aggiornare e cancellare i dati nonché 
richieste elenco completo ed aggiornato dei responsabili, ri-
volgendosi al titolare al succitato indirizzo.

Informativa dell’editore al pubblico ai sensi
dell’art. 13. d.Igs 196/2003
I sensi del decreto legislativo 30 giugno 2003, n° 196 e 
dell’art. 2, comma 2 del codice deontologico relativo al 
trattamento dei dati personali nell’esercizio dell’attività gior-
nalistica, TIMGlobal Media Srl con Socio Unico (già Thomas 
Industrial Media) - Centro Commerciale San Felice, 86 - Se-
grate (MI) - titolare del trattamento, rende noto che presso 
propri locali siti in Segrate, Centro Commerciale San Felice, 
2 vengono conservati gli archivi di dati personali e di imma-
gini fotografiche cui i giornalisti, praticanti, pubblicisti e altri 
soggetti (che occasionalmente redigono articoli o saggi) che 
collaborano con il predetto titolare attingono nello svolgimen-
to della propria attività giornalistica per le finalità di infor-
mazione connesse allo svolgimento della stessa. I soggetti 
che possono conoscere i predetti dati sono esclusivamente i 
predetti professionisti nonché gli addetti preposti alla stampa 
ed alla realizzazione editoriale della testata. Ai sensi dell’art. 
13. d.Igs 196/2003 si possono esercitare i relativi diritti, tra 
cui consultare, modificare, cancellare i dati od opporsi al loro 
utilizzo, rivolgendosi al predetto titolare. Si ricorda che ai sen-
si dell’art. 138, del d.Igs 196/2003, non è esercitabile il diritto 
di conoscere l’origine dei dati personali ai sensi dell’art. 7, 
comma 2, lettera a), d.Igs 196/2003, in virtù delle norme sul 
segreto professionale, limitatamente alla fonte della notizia.
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Il Gruppo MONDIAL si qualifica come partner 

di riferimento per le Aziende nei campi della 

MECCANICA AVANZATA e della MECCATRONICA 

APPLICATA, in una prospettiva di servizio 
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Con il primo numero è quasi una consuetudine raccontare quello che è successo nel 
primo trimestre dell’anno e fare un’overview di quello che ci aspetterà in questo 2023.

I dati economici che certificano un’Italia resiliente sono contenuti nella rubrica 
Executive Corner, nella quale, il Centro Studi Confindustria espone le previsioni sul PIL e 
approfondisce le valutazioni che portano ad affermare che si eviterà la recessione.

Altra attesa rubrica che torna con costanza è Immagine Industria che in questo numero 
affronta Il Mercato dell’Utensileria con interviste ad eccellenze del settore industriale e 
della distribuzione, quali: Rubix, Dega e Grazioli e Nachi-Fujikoshi.

Questa uscita è però molto significativa per l’Intervista di Copertina, un po’ anomala e 
singolare, ma decisamente unica e rilevante per il mondo della Distribuzione Industriale. 
Nelle prossime pagine, infatti, Giovanni Cappella, Sales & Events di TIMGlobal Media, 
ci descrive nel dettaglio l’esclusivo strumento totalmente dedicato alla Distribuzione 
Industriale, in grado  di dare visibilità diretta e, in maniera semplice, a tutti i Distributori 
in Italia con i loro prodotti e servizi: La Guida della Distribuzione Industriale. Questa 
si  declinerà principalmente attraverso il portale “Trova il Distributore Industriale”, un 
motore di ricerca unico in Italia, ma anche mediante una Directory cartacea annuale che 
rispetta la tradizione editoriale e il DNA di TIMGlobal Media.

Oltre a questo attesissimo lancio, che agevolerà l’intricato mondo della distribuzione, la 
prima parte dell’anno vedrà lo svolgersi della 3° edizione di Industrial Distribution Week, 
la settimana interamente dedicata al mondo della Distribuzione Industriale, un evento 
che nelle scorse due edizioni ha coinvolto oltre 400 professionisti del settore con nomi di 
eccellenza che rappresentano il mondo industriale ed economico italiano.

Queste sono solo alcune delle numerose attività dell’anno e siamo solo all’inizio… 

Francesca Lorini
f.lorini@tim-europe.com

La Forma del Progresso

EDITORIALE
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Il marketplace per i clienti business 

La piattaforma di Conrad Electronic offre assortimenti a produttori e distributori

Negli ultimi anni, Conrad Electronic si è concentrata sui clienti B2B e sul bu-
siness digitale e ha costantemente implementato la sua strategia di piatta-
forma. “I nostri clienti vogliono poter acquistare in modo rapido ed efficiente 
da un partner affidabile. E preferibilmente attraverso un canale di approvvi-
gionamento per risparmiare tempo e denaro negli acquisti. 
Con Conrad Marketplace, teniamo conto di questo desiderio dei clienti anche 
in Italia.”, afferma Frank de Groot, Direttore Regionale Europa Occidentale. Si 
tratta di una buona notizia anche per i produttori e i distributori che deside-
rano utilizzare il marketplace come nuovo canale di vendita o per espandere 
all’estero le proprie operazioni: grazie a un modello di mercato curato, solo 
i fornitori che sono stati sottoposti a controlli di qualità da parte del team di 
marketplace o che sono certificati ISO sono reperibili sulla Conrad Sourcing 
Platform.

Nuovo CEO per RS Group

Annunciata la nomina di Simon Pryce

La grande competenza alla guida di aziende globali di prodotti e servizi industriali 
orientate al cliente e la solida esperienza nel raggiungimento di ottimi risultati, 
anche per gli stakeholder, attraverso il miglioramento delle prestazioni e l’efficace 
attuazione di strategie di crescita, sono state decisive per la nomina. La Presiden-
te di RS, Rona Fairhead ha dichiarato: “A seguito di un rigoroso processo di sele-
zione, siamo lieti di nominare Simon Pryce come CEO di RS Group, un esperto e 
dal comprovato know how, maturato in aziende internazionali ad alte prestazioni. 
È stato un membro molto apprezzato del Consiglio di Amministrazione negli ul-
timi sei anni e si è impegnato a fondo nello sviluppo della strategia del Gruppo.” 
Simon Pryce ha detto: “RS è un’azienda che ammiro da diverso tempo, sia come 
membro del Consiglio di Amministrazione che come cliente. Ciò che mi entusia-
sma di più è il notevole potenziale con le sue persone e la sua cultura eccellenti.”

60 anni di qualità e innovazione tecnologica

Würth celebra il suo compleanno guardando al futuro

La storia dell’azienda risale a quando Reinhold Würth decise di includere an-
che l’Italia nel progetto di internazionalizzazione del Gruppo tedesco: dopo la 
Svizzera e l’Olanda, nel 1963 viene fondata Würth Italia. Nel corso degli anni, 
l’azienda ha continuato a svilupparsi ed espandersi e conta attualmente 3 
centri logistici, più di 220 punti vendita sul territorio nazionale, 3900 collabo-
ratori e più di 300mila clienti. 
Una crescita avvenuta nel rispetto dei valori fondamentali che hanno sem-
pre caratterizzato la filosofia aziendale, basata sull’impegno e la passione 
nell’interesse del cliente, il rispetto dei collaboratori, l’attenzione per la quali-
tà, l’eccellenza, il dinamismo e l’innovazione. I passi compiuti durante questi 
sessanta anni sono stati molti, tra cui l’adozione nel 2018 del piano strategico 
di change management (HREvolution), lo sviluppo di servizi e soluzioni digi-
tali e di importanti collaborazioni nel mondo dello sport.
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L’economia si avvia ad evitare la recessione anche nel 1° trimestre 

Italia resiliente

Il ribasso del prezzo dell’energia da 
fine 2022, che rimane comunque 
ben al di sopra dei livelli di due anni 
fa, sta favorendo la riduzione dell’in-
flazione in Italia e Europa (seppur 
su valori ancora elevati) e questo 
lascia intravedere la fine del rialzo 
dei tassi entro il 2023 (non prima di 
un altro paio di aumenti). La fiducia 
risale, i servizi restano in crescita 
sostenuti dalla tenuta dei consu-
mi, mentre industria e investimenti 
reggono a fatica i maggiori costi di 
credito e commodity. 
Energia giù, metalli su. Il prezzo 
del gas resta relativamente basso 
a febbraio (56 euro/mwh in media), 
ben sotto i livelli registrati in tutto 
il corso del 2022 (ma era a 14 euro 
nel 2019). Anche il prezzo del petro-
lio sembra essersi stabilizzato (83 
dollari al barile), su valori poco su-
periori a quelli pre-crisi (64 dollari). 
Viceversa, rincarano a inizio 2023 
le commodity non-energy (+3,4% 
da ottobre), soprattutto i metalli 
(+16,8%), mentre i prezzi alimentari 
continuano a scendere (-1,2%). 
Meno inflazione. L’inflazione italia-
na continua a calare (+10,1% a gen-
naio, +11,8% a ottobre), grazie alla 
minor variazione annua dei prezzi 
energetici (+43,1%, da +71,1%); ma la 
dinamica al netto di energia e ali-
mentari è in salita (+4,6% da +4,2%), 
per la trasmissione dei rincari pas-
sati (energia) agli altri beni. 
Tassi: si intravede la svolta. A di-
cembre il costo del credito per le 
imprese italiane è salito ancora: 
3,55%, da 1,18% a fine 2021. La quo-

ta di imprese industriali che ottiene 
credito solo a condizioni più onero-
se è cresciuta al 42,9% (da 7,3%). La 
stretta segue il rialzo del tasso uffi-
ciale BCE, portato al 3,00% a febbra-
io e annunciato a 3,50% a marzo; poi 
secondo i future potrebbe esserci 
un ultimo ritocco nel 2023 e infine 
lo stop; il BTP a febbraio si è stabi-
lizzato al 4,04%, poco sotto i picchi 
(era a 0,97%). 
Migliora l’industria, non le costru-

zioni. La produzione ha registra-
to un rimbalzo a dicembre (+1,6%), 
dopo tre mesi di calo. Nel 4° trime-

A fine 2022, la manifattura italiana e il PIL limitano i danni (Dati trimestrali, 
variazioni % congiunturali)

stre la variazione è stata comunque 
negativa (-0,9%, dopo -0,6% nel 3°), 
ma poco marcata nella manifattura 
(-0,4%). E i dati qualitativi di genna-
io dipingono uno scenario in mi-
glioramento: il PMI è risalito in area 
di lieve espansione (50,4 da 48,5), la 
fiducia delle imprese ha smesso di 
scendere e oscilla su livelli modesti, 
gli ordini calano meno, le scorte si 
sono lievemente ridotte. Nelle co-
struzioni, invece, la fase di debo-
lezza è attesa proseguire: il PMI è a 
48,2 (da 47,0). 
Servizi in crescita. A dicembre il 
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comparto del turismo è rimasto sui 
valori del 2019 (appena -0,4% come 
spesa dei viaggiatori stranieri). Buo-
ne le indicazioni sui servizi nel 1° tri-
mestre: a gennaio il PMI è balzato 
in area di crescita (51,2 da 49,9) e la 
fiducia delle imprese del settore ha 
continuato a risalire. 
Tengono i consumi, investimenti 

in ripresa. Le vendite al dettaglio (di 
beni) fiacche nel 4° trimestre 2022 
(+0,4% in valore, -1,8% in volume) 
confermano decisioni di consumo 
prudenti per l’alta inflazione; la spe-
sa delle famiglie si è spostata ancor 
più verso i discount. Cresce invece la 
spesa per servizi (indice ICC). Per gli 
investimenti, lo scenario è migliora-
to a inizio 2023: le aspettative delle 
imprese sulla domanda sono tor-
nate positive (+10,4 sul 1° trimestre 
il saldo delle risposte, -4,8 per fine 
2022); e cresce la quota di aziende 
che prevede un aumento degli in-
vestimenti nei primi sei mesi (20,0 
da 14,4). 
Più occupati, più scarsità. Accan-
to a un’occupazione in aumento 
(+37mila a dicembre), si registra in 
Italia una scarsità di manodopera 
per una quota crescente di imprese 
(7,3% da 1,8% a fine 2019, nella ma-
nifattura), segnale di carenze quan-
titative e disallineamenti di compe-
tenze (ma meno che nella UE). 
Export bene, ma in frenata. Nel 
2022 l’export italiano è aumentato 
del 7,7% in volume: USA e Francia 
i primi mercati per contributo alla 
crescita; gli articoli farmaceutici 
e chimico-medicinali hanno fatto 
da traino. Tale ottima dinamica in-
corpora, però, una stagnazione nel 
4° trimestre, che riduce il “trasci-
namento” al 2023 (appena +1,0%). 
Inoltre, a gennaio permangono se-
gnali di rallentamento per l’export, 
in base ai giudizi sugli ordini esteri 
delle imprese manifatturiere. 
Eurozona: cresce l’ottimismo. In 
Francia e Germania, dove a fine 
2022 si è registrato un rallentamen-
to del PIL meno intenso di quanto 
prospettato dagli analisti (+0,1% e 
-0,2%), gli indicatori qualitativi a 
gennaio tracciano un quadro più 

ottimistico, sebbene con forti asim-
metrie: il PMI tedesco dei servizi 
torna in zona di espansione (50,7), 
mentre quello manifatturiero resta 
molto sotto la soglia (47,3); in Fran-
cia invece è la manifattura a risalire 
(50,5), mentre i servizi sono ancora 

A inizio 2023, recuperano la fiducia e le prospettive sulla domanda (Italia, 
imprese, indici 2010=100, saldi risposte)

Scarsità di manodopera in aumento (% imprese*; dati trimestrali, destagio-
nalizzati)

deboli (49,4). 
USA: crescita senza industria. Nel 
4° trimestre 2022 il PIL è cresciuto 
più dell’atteso (+0,7%), grazie a con-
sumi e investimenti e soprattutto 
all’impulso della spesa pubblica 
(+0,9%). A inizio 2023, si conferma 
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scendere da un eccellente +3,9% 
nel 2022 (per due terzi “gonfiato” 
dal trascinamento dal 2021), a un 
valore molto più basso nel 2023, 
ma decisamente migliore rispetto 
alle attese di pochi mesi fa. Nelle 
più recenti previsioni dei principali 
istituti, pur con delle differenze tra 
stime poco sopra o sotto il +0,6%, 
c’è una generalizzata e importante 
revisione al rialzo rispetto alle sti-
me post-estate 2022, quando ci si 
aspettava una stagnazione o una 
moderata recessione, a causa del 
caro-energia. 
Italia oltre le aspettative. Nel cor-
so del 2022 ha sorpreso favorevol-
mente l’ottima tenuta dell’econo-
mia italiana, che ha frenato nel 3° 
trimestre (ma meno del previsto) e 
poi ha limitato al minimo il segno 
meno nel 4° (appena -0,1%), quan-
do il gas era ancora molto caro (94 
euro/mwh in media): la maggior 
parte degli analisti si attendeva 
invece un calo del PIL di almeno 
mezzo punto percentuale nel 4° 
trimestre del 2022. 
Motivi della tenuta nel 2022. Dal 
lato dell’offerta, l’industria è cala-
ta per due trimestri (il 3° e il 4° del 
2022), ma in misura moderata se si 
considera l’ampiezza dello shock 
sul costo delle materie prime; i ser-
vizi continuano a crescere, tranati 
dal turismo, sebbene si sia ormai 
esaurita la spinta data dalle riaper-
ture postCovid. Dal lato della do-
manda, il reddito reale totale delle 
famiglie non è crollato come si po-
teva temere a fronte dell’altissima 
inflazione e quindi i consumi sono 
rimasti su un sentiero di espansio-
ne (grazie anche all’extra-rispar-
mio, accumulato dal 2020 fino a 
inizio 2022); come avviene per gli 
investimenti, sebbene con un pro-
gressivo rallentamento; l’export si 
è quasi fermato, ma nel peggiorato 
scenario è andato meglio di quan-
to segnalato dagli indicatori, anche 
se al netto dell’import ha abbassa-
to il PIL. 
Il 2023 ha un’eredità positiva dal 

2022. La variazione acquisita del 
PIL per il 2023, quindi, è risultata di 

ri (66,4), mentre l’inflazione è scesa 
poco (6,4%).

Previsioni per il 2023: PIL  
italiano meglio dell’atteso

Dinamica bassa, ma positiva. La 
crescita del PIL italiano è prevista 

debole l’attività industriale: piatta la 
produzione, in area recessiva il PMI 
e l’ISM (46,9 e 47,4) e l’indice dei 
Direttori degli acquisti di Chicago 
(44,3). Viceversa, le vendite al detta-
glio sono salite (+3,0%), in linea con 
la maggiore fiducia dei consumato-

EXECUTIVE CORNER
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L’inflazione totale continua a scendere, ma la core resta in aumento (Italia, indi-
ci dei prezzi al consumo, var. % a 12 mesi)

In Germania reggono meglio i servizi, in Francia l’industria (Dati mensili, indici 
50 = nessuna variazione)
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+0,4% e non intorno allo zero come 
si pensava qualche mese fa. Già 
questo fattore “aritmetico” motiva 
una decisa revisione al rialzo della 
crescita annua del 2023. La mag-
gior parte dei previsori, in realtà, 
ha alzato le stime prima che l’ISTAT 
pubblicasse il dato sul 4° trimestre 

round di aggiornamenti di febbra-
io, che chiaramente tengono conto 
del dato effettivo. 
Diverse valutazioni sul 2023. Alla 
variazione già acquisita, va aggiun-
to il profilo trimestrale del PIL at-
teso per il 2023. Il prezzo del gas 
è molto più basso a inizio anno ri-
spetto alle attese di fine 2022: una 
buona premessa per il 1° trimestre, 
per i costi delle imprese e per il 
percorso di rientro dell’inflazione 
dal picco, iniziato a fine 2022. Ciò 
può far prevedere che il Paese eviti 
del tutto la “correzione al ribasso” 
dei livelli di attività, almeno in ag-
gregato. Al tempo stesso, senza la 
caduta tra fine 2022 e inizio 2023 si 
tende a proiettare meno rimbalzo 
nel resto dell’anno. Anche perché 
i tassi di interesse più alti frenano 
gli investimenti e i consumi, via 
maggior costo del credito. Infatti, 
anche gli analisti che si aspettano 
un +0,6 e oltre nell’anno parlano di 
debolezza nel 1° trimestre (quasi 
stagnazione) e di graduale miglio-
ramento dal 2°, ma restando su 
ritmi di espansione moderati. Altri 
previsori continuano ad aspettar-
si un limitato calo del PIL nei pri-
mi tre mesi. Le diverse attese sulla 
partenza dell’anno, cruciale per il 
calcolo della variazione nell’intero 
2023, sono al momento il motivo 
principale delle differenze nelle di-
verse previsioni annue. 
Previsioni simili per l’Area euro. 
Anche per l’Eurozona le previsioni 
dei principali istituti hanno virato 
al rialzo rispetto a pochi mesi fa, 
quando inflazione e costo dell’e-
nergia non avevano ancora lascia-
to intravedere un’inversione di ten-
denza. Come per l’Italia, le stime 
per il 2023 si concentrano ora su 
prospettive più “rosee” (+0,5/+0,8%), 
ma resta qualche attesa più mode-
sta. L’assenza di un “segno meno” 
a fine 2022 (+0,1% nel 4°), contro 
ogni aspettativa, influenzerà plau-
sibilmente in positivo le prossime 
valutazioni dei previsori. □

Fonte:  

Centro Studi Confindustria

(31 gennaio), perché si era già con-
vinta che l’inverno fosse stato di 
stagnazione invece che di caduta. 
Le diverse valutazioni sul 4° trime-
stre 2022, in effetti, sono state fino 
a gennaio il motivo principale nei 
divari tra i diversi previsori, ma que-
sto fattore si sta riassorbendo nei 

Il rialzo dei tassi è atteso proseguire a breve e terminare a fine anno (Tassi di 
interesse ufficiali, valori %, dati mensili e attese)

In Germania reggono meglio i servizi, in Francia l’industria (Dati mensili, indici 
50 = nessuna variazione)
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150 anni festeggiati con la Opening Bell Ceremony

Atlas Copco celebra l'anniversario con la campanella di apertura del Nasdaq

L’evento, che dà inizio alle transazioni finanziarie giornaliere dell’importan-
te mercato borsistico elettronico dove sono quotate le principali aziende 
tecnologiche, è stato trasmesso alle sedi di tutto il mondo del Gruppo, per 
condividere con i 43.000 dipendenti questa importante occasione. Fonda-
ta nel 1873, Atlas Copco, che consegnava macchinari per la costruzione del 
sistema ferroviario svedese, ha seguito negli anni l’evoluzione tecnologica, 
supportando le aziende clienti nell’ottimizzazione dei consumi energetici e 
nel miglioramento della sostenibilità ambientale. Fra gli elementi che hanno 
contribuito al suo consolidamento negli anni è importante citare la politica 
di acquisizione di aziende tecnologiche che hanno contribuito all’evoluzione 
dell’offerta e alla penetrazione in nuovi mercati. In Italia, l’evento è stato se-
guito da buona parte dei 1700 dipendenti del Gruppo.

Il roadshow itinerante interattivo 

Emerson Mobile Roadshow visita 19 paesi europei

Durante il corso di tutto l’anno, l’azienda porterà le sue innovazioni più recenti 
nel campo del controllo fluidi e pneumatica direttamente dai clienti, con un 
centro di servizi mobile interattivo guidato da un team di esperti. Il camion 
dimostrativo hi-tech offre un’esperienza digitale interattiva e uno schermo 
integrato ad alta definizione (UHD) che presenta informazioni dettagliate sui 
prodotti. Aziende di tutte le dimensioni possono imparare come digitalizzare 
le loro operazioni e trasformare i dati raccolti in informazioni strategiche per 
potenziare il processo decisionale e migliorare significativamente l’efficienza 
energetica e molto altro. Verranno evidenziate le tecnologie di automazione 
industriale affidabili per il controllo fluidi nella combustione, nei sistemi di 
depolverazione e nelle macchine industriali e commerciali, nonché la com-
ponentistica ASCO per applicazioni di processo, industriali, ferroviarie, anali-
tiche e medicali.

Giochi Nazionali Invernali 

Mitsubishi Electric ai nastri di partenza con Special Olympics

A sostenere gli atleti di questa XXXIV edizione c’è stata la filiale italia-
na di Mitsubishi Electric, che ha rinnovato il suo impegno con Special  
Olympics: associazione che ogni anno organizza eventi sportivi in tutto il 
mondo dedicati a giovani e adulti con disabilità intellettive, convinta che lo 
sport possa offrire a questi atleti la possibilità di gareggiare, conoscersi e di-
vertirsi oltre ogni differenza e capacità personale. I dipendenti di Mitsubishi 
Electric hanno collaborato con gli atleti, seguendoli nelle pratiche quotidia-
ne, sostenendoli e incoraggiandoli a dare il meglio di sé nelle gare. “Siamo 
orgogliosi del sostegno che continuiamo a dare a Special Olympics e grati 
di poter contribuire in modo concreto a un tema sociale come l’inclusione 
e il rispetto della diversità che trova nello sport uno strumento capace di 
rafforzarle e valorizzarle”, ha dichiarato Mario Poltronieri, Presidente della 
filiale italiana.
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Formazione modulare, sistematica e di qualità 

Schaeffler Italia è presente da molti anni nell’ambito della formazione attraverso il Center 

of Competence che offre contenuti risultanti dalla propria competenza e conoscenza 

del settore, oltre che da ricerche di mercato, scambio di esperienze, feedback, idee e 

suggerimenti dei partecipanti, così da proporre un programma di formazione aggiornato 

e di livello sempre maggiore. Il Center of Competence di Schaeffler Italia nel mese di 

luglio 2022 ha inoltre conseguito la certificazione ISO9001:2015, nel settore IAF37 e, 

nel mese di gennaio 2023, la Regione Piemonte ha accreditato il Center of Competence 

come ente erogatore di formazione informale nell’ambito della Macrotipologia C. Questi 

due riconoscimenti offrono ai partecipanti ed ai committenti la sicurezza di un elevato 

standard di qualità dei corsi di formazione erogati.

Più conoscenza, più efficienza

www.schaeffler.it
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INTERVISTA ESCLUSIVA

Giovanni Cappella, Sales & Events TIMGlobal Media, ha raccontato 
nel dettaglio l’unico strumento totalmente dedicato in grado di dare 
visibilità diretta e in maniera semplice a tutti i Distributori in Italia 
attraverso i loro prodotti e servizi

GUIDA della DISTRIBUZIONE 

INDUSTRIALE

Come è nata l’idea della Guida della 
Distribuzione Industriale?
G.C.: L’idea di questa iniziativa è nata 
dall’analisi di dati che sono a nostra 
disposizione nella quotidianità lavo-
rativa. Come TIMGlobal Media ab-
biamo infatti una prospettiva privi-
legiata sul comportamento di tutte 
le persone che rientrano nel nostro 
network industriale, che siano essi 
lettori e subscribers oppure utenti 
casuali dei nostri portali.
Tramite una piattaforma proprieta-
ria siamo infatti in grado di visionare 
le richieste che gli utenti effettuano 
sul mercato attraverso i nostri cana-
li e quello che abbiamo registrato è 
una tendenza molto chiara.
I dati sono evidenti e riceviamo:
■ 20 richieste a settimana nelle 

quali veniamo scambiati per un 
distributore dei prodotti che pub-
blichiamo sui nostri portali

■ 10 telefonate a settimana in cui 
ci viene richiesta una quotazione 
prodotto

Da questi dati e facendo delle in-
dagini, ci siamo resi conto che non 
esiste attualmente un modo facile, 
nemmeno online, per trovare distri-
butori partendo da una ricerca di 
prodotti.
L’ultimo tassello è poi dato dalle sta-

tistiche delle riviste che maggior-
mente sono state raccolte durante 
le fiere 2019 a livello italiano ed eu-
ropeo: Buyers Guide Manutenzione 
(le “Pagine Utili” della manutenzio-
ne) è stato il volume che ha riscon-
trato il maggior successo in fiera, con 
il 20% del totale delle riviste prelevate

A chi si rivolge la Guida della Distri-
buzione Industriale?
G.C.: Da un lato ci rivolgiamo a tutti i 
nostri utenti e, più in generale, a tut-
ti coloro che sono alla ricerca di pro-
dotti e soluzioni che siano essi per 
la progettazione, l'integrazione o 
per la manutenzione. Dall’altro lato 
a due tipologie di aziende specifi-
che: Distributori e Produttori.
I primi ovviamente saranno i prota-

15

gonisti assoluti di questa iniziativa, 
in quanto lo strumento è pensato 
per dare visibilità solo ed esclusi-
vamente a loro, per mettere a loro 
disposizione uno, anzi l’unico stru-
mento in grado di dare loro risalto in 
maniera diretta e semplice innanzi-
tutto online.
Nel caso dei produttori la visibili-
tà sarà totalmente in funzione dei 
distributori, ma non possiamo tra-
scurarli in uno spazio come questo. 
Non ci sarà spazio per i produttori in 
quanto tali, ma per quei marchi che 
si muovono sul territorio italiano 
tramite la distribuzione e puntando 
sulla distribuzione. In questo caso 
specifico sarà, quindi, in evidenza il 
marchio produttivo, ma concretizza-
to tramite la rete di distribuzione.
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A tutti gli effetti la Guida della Di-
stribuzione e il motore di ricerca 
“Trova il Distributore Industriale” 
vogliono essere il primo vero stru-
mento di comunione che evita 
fraintendimenti di ogni tipo tra Pro-
duttori e Distributori.

Come si colloca sul mercato?
G.C.:  La Guida della Distribuzione 
sarà uno strumento capillare, il cui 
punto principale è il motore di ricer-
ca online, ma che porta con sé an-
che una Directory cartacea annuale 
che rispetta la tradizione editoriale 

di TIMGlobal Media evolvendola ul-
teriormente nel concetto di utilità.

Completiamo quindi anche il nostro 
network della distribuzione per pre-
sidiare un mercato per il quale, ora, 
la nostra offerta annovera: 
■ Rivista
■ Associazione
■ Eventi
■ Motore di Ricerca

Cosa sarà possibile cercare all’in-
terno del portale?
G.C.:  La ricerca sarà libera. Sarà 

quindi l’azienda, con il nostro aiuto, a 
determinare tramite quali keyword 
essere presente.
Ovviamente, il punto focale dei tag 
che verranno inseriti sarà legato ai 
prodotti: intesi come famiglie o ca-
tegorie di prodotto.
Un altro punto fondamentale sarà 
quello della segmentazione geogra-
fica per regione e provincia, proprio 
per rispettare la caratterizzazione 
capillare e locale di molte aziende di 
distribuzione industriale.
Il risultato sarà quindi una scheda 
aziendale geolocalizzata con dati 
anagrafici e di contatto, oltre che 
contenuti multimediali che possono 
rappresentare in maniera semplice 
e immediata l’azienda. 
Inoltre, sarà anche possibile entra-
re in contatto diretto con l'azienda 
stessa, tramite un semplice form.

Le aziende come possono esse-
re presenti sulla Guida cartacea  
invece?
G.C.: I pacchetti disponibili permetto-
no di essere presenti sia su “Trova il Di-
stributore Industriale” che sulla Guida 
della Distribuzione cartacea in manie-
ra molto semplice ed economica.
La Guida è divisa in categorie mer-
ceologiche ed è possibile “acqui-
stare” il numero necessario di cate-
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gorie mettendo il proprio brand in 
evidenza insieme ai propri contatti.

Perchè lo considerate un prodotto 
innovativo?
G.C.: È innovativo innanzitutto perché, 
come accennato in precedenza, col-
ma un vuoto in particolare online. 
È innovativo perché il primo strumen-
to digitale – ma non solo – che per-
mette di mettere ordine nell’intricato 
mondo della distribuzione in un uni-
co canale.
È uno strumento moderno e attuale 
che partendo da una semplice e facile 
idea, dà accesso al mondo della digita-
lizzazione anche in un comparto estre-
mamente rappresentato dalla PMI.

Ci sono delle iniziative connesse 
alla Guida?
G.C.:  Tutto il network si muove in 

modo armonico per portare avanti 
la comunicazione in questo settore.
Le iniziative sono per questo nu-
merose: innanzitutto la rivista Il Di-
stributore Industriale che potete 
trovare ogni tre mesi sulle scrivanie. 
La partecipazione a fiere che, con 
il 2022 è ripresa a pieno ritmo e dà 
spazio di diffusione anche alla Gui-
da della Distribuzione, la quale in 
questi contesti trova il suo terreno 
principale.  Infine, gli eventi asso-
ciativi che vedranno:
■ Industrial Distribution Week 

all’interno delle Industrial Weeks 
che andranno in onda online dal 
5 al 16 Giugno 

■ La Giornata del Distributore che 
si svolgerà all’interno di SIMa (Sa-
lone Italiano della Manutenzione) 
il 10 e 11 Ottobre presso il Centro 
Fiera di Montichiari (BS).

Prevedete già degli sviluppi futuri?
G.C.: Al momento stiamo finalizzan-
do la prima release, ma stiamo già 
pensando a possibilità future.
Siamo sempre molto attenti ad 
ascoltare il mercato della distribu-
zione e sappiamo quali sono le esi-
genze comunicative che la catego-
ria trova più “challenging”.
La nostra mission è proprio quella 
di fornire un supporto utile a que-
ste sfide.
Non voglio anticipare nulla, ma il 
futuro non può non prevedere un 
supporto nella semplificazione e 
nell’implementazione di dinamiche 
e-commerce per il mondo della di-
stribuzione.

Francesca Lorini
f.lorini@tim-europe.com





IMMAGINE INDUSTRIA - L'IMPRESA È DEL CLIENTE

1. Quali tipologie di utensili commercializzate? Quali sono i vostri prodotti di 
punta? 

2. La continua difficoltà di approvvigionamento delle materie prime sta 
coinvolgendo tutti i settori. Parlando di utensileria, quanto è impattante, 
per la sua azienda, questo aspetto? 

3. Il vostro business si concentra maggiormente sul mercato interno o è 
più dedicato all’export? In che percentuale? Gli avvenimenti degli ultimi 
anni hanno modificato questi orientamenti o non ci sono state particolari 
ripercussioni?

4. Offrite anche altri servizi oltre alla semplice rivendita? (Supporto al 
cliente, customizzazione, progettazione, ecc.)

5. Quali sono le prospettive per il 2023?

6. In che direzione dovrà svilupparsi a vostro parere il settore dell’utensileria 
per mantenere la propria competitività nel futuro?
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Dega e Grazioli: il tuo Partner per le forniture industriali integrate.

www.degaegrazioli.it

COSTRUIAMO INSIEME 

LE SOLUZIONI DEL FUTURO.
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IMMAGINE INDUSTRIA - L'IMPRESA È DEL CLIENTE

1. Trattiamo prodotti specifici per le lavorazioni 
meccaniche, utensili standard e speciali per 
il taglio dei metalli e l’asportazione truciolo 
e utensili ad inserti a fissaggio meccanico. 
La linea di prodotti che oggi costituiscono 
la parte preponderante del comparto, è 
quella degli utensili in metallo duro integrali 
e a fissaggio meccanico, orientati alla sicu-
rezza e prevedibilità ripetibile dei processi e 
alla massimizzazione della produttività, da 
sempre oggetto di una costante evoluzione 
e innovazione, sia nelle geometrie che nei 
rivestimenti.Ci occupiamo inoltre dei siste-
mi di attrezzamento macchina, staffaggio, 
lubrificazione e filtrazione ad essi comple-
mentari e della strumentazione di misura 
per il controllo dimensionale e azzeramento 
non conformità.

2. Il problema globale dell'approvvigiona-
mento delle materie prime interessa an-
che il settore dell'utensileria, che si trova 
ad affrontare problematiche effettive di 
difficile o non immediata reperibilità degli 
articoli, che vanno ad impattare in modo 
diretto sulla produttività. Fondamentale 
è avere un diverso approccio nell'ambito 
della gestione dei magazzini e delle scorte, 
attraverso delle buone prassi di: controllo 
programmatico dei consumi, previsione e 
ottimizzazione degli ordini, ricondiziona-
mento degli utensili, manutenzione pre-
dittiva e limitazioni degli sprechi mediante 
utilizzo di prodotti con performances pre-
vedibili e ripetibili.

3. Il nostro business è concentrato principal-
mente in Italia: forniamo società italiane 
equamente divise tra mercato interno o 
dedicate all’esportazione dei loro macchi-
nari e impianti. Sicuramente gli avveni-
menti degli ultimi anni hanno modificato 
le strategie verso alcuni paesi sia per quan-
to riguarda la produzione, sia per quanto 
riguarda la vendita di prodotti.

4. Siamo un’azienda con un orientamento al 
servizio molto forte. Abbiamo investito da 
diversi anni in un reparto di progettazione 
interno che studia per i nostri clienti solu-
zioni customizzate, realizzando utensili, 
portautensili e attrezzature speciali per 
soddisfare tutte quelle esigenze particolari 
fuori dallo standard di mercato. Abbiamo 
inoltre investito nel settore additivo, pro-
ponendo non solo la fornitura di macchine 
per la marcatura Laser e stampanti 3D di 
ultima generazione, ma anche formazione, 
consulenza e service. Infine, oltre alla con-
sulenza tecnica sui prodotti che trattiamo, 
proponiamo inoltre soluzioni logistiche 
globali dedicate ad esigenze specifiche: 
ogni servizio è pensato su misura per aiu-
tare i nostri clienti ad ottimizzare i processi 
produttivi e logistici, generando efficienza 
e riducendo perdite di tempo, errori e costi.

5. Le prospettive per il 2023 sono buone, no-
nostante gli ultimi anni ci abbiano abitua-
to a lavorare in un clima caratterizzato da 
maggiore incertezza e volatilità. Le sfide 
sono tante e non ci aspettiamo una strada 
in discesa, ma stiamo lavorando su alcuni 
progetti interessanti e sin qui possiamo 
dire che il primo trimestre è positivo in ter-
mini di fatturato e pacchetto ordini.

6. Sono convinto che le aziende per essere 
competitive debbano evolversi, integrare 
la sostenibilità nella loro cultura, puntare 
sui servizi, sulle competenze e sullo svilup-
po del proprio capitale umano.

Davide Grazioli, inizia il suo percorso in Azienda nel 2013, 
ricoprendo negli anni diversi ruoli. Oggi è a capo di tutta l’area 
vendite e acquisti per le controllate di Gruppo Grazioli, oltre ad 
essere membro del Board Direzionale del Gruppo.

Fondata nel 1875, e giunta oggi alla 5 generazione, Dega e Grazioli è uno dei 
riferimenti più autorevoli in Italia per esperienza e competenza nella distribuzione 
di forniture industriali: oltre 600k tra prodotti e servizi di qualità, che delineano la 
gamma più completa del settore, grazie anche all’offerta integrata del Consorzio 
Distributori Utensili. Dega e Grazioli offre un supporto all’ottimizzazione e 
all’efficienza, dalla consulenza sugli utensili alle forniture industriali, dalla gestione 
del magazzino al controllo dei consumi. Visita il sito web www.gruppograzioli.it 
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Richiedi una consulenza specialistica 

it.service@rubix.com

Riduci rapidamente 
gli sprechi energetici 
nei tuoi siti produttivi.

Rubix Energy 
Management 
Services 
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IMMAGINE INDUSTRIA - L'IMPRESA È DEL CLIENTE

1. Nella sua ampia offerta, Rubix distribui-
sce una vasta gamma di utensili manuali, 
elettrici e da asportazione truciolo, attra-
verso consolidate partnership con i for-
nitori leader di mercato. Il catalogo Rubix 
Toolbox, lanciato a metà 2022, esprime la 
nostra proposta nell’ambito dell’utensileria 
manuale in cui sono presenti oltre 3.600 
referenze divise in 10 categorie di prodot-
to, partendo dal nostro exclusive brand  
Roebuck fino ai più importanti e conosciu-
ti marchi del mercato. Abbiniamo l’ampia 
scelta di prodotti alla disponibilità a ma-
gazzino, un supporto tecnico e commer-
ciale sempre pronto ad affiancare i nostri 
clienti e un’esperienza d’acquisto facile e 
veloce attraverso il nostro webshop.

 
2. L’approvvigionamento delle materie pri-

me e di conseguenza quella dei prodotti, 
continua ad essere sempre più essenziale 
nelle forniture industriali. Rubix attraverso 
un’accurata gestione dello stock e della ca-
tena di approvvigionamento dei prodotti 
presenti nella sua offerta, continua ad of-
frire ai suoi clienti le migliori soluzioni per 
mantenere gli impianti in efficienza uni-
to ad un elevato livello di servizio, questo 
pone Rubix nel mercato come la migliore 
scelta per il cliente.

 
3.  Il nostro business si rivolge unicamente 

al mercato italiano su cui stiamo concen-
trando i nostri sforzi per offrire una sempre 
più ampia gamma di prodotti e soluzioni 
per i nostri clienti.

 
4. Nell’ambito dei servizi logistici offriamo 

Invend™, il nostro sistema di distribuzione 
automatica che porta i materiali diretta-
mente in linea di produzione. Grazie ad un 
attento monitoraggio dello stock permette 
di avere sempre ciò che serve, quando ser-
ve, dove serve. Il nostro servizio di Kitting di 
utensili manuali e di prodotti per la manu-

tenzione è un’altra soluzione che consente 
di avere sempre i componenti “giusti” per 
le operazioni di manutenzione. La conse-
gna di tutte le parti avviene, infatti, in un 
unico kit con un unico ordine di acquisto. 
All’interno del nostro catalogo Indispen-
sabili: soluzioni per lavorazioni meccani-
che, dedicato alle lavorazioni meccaniche, 
si trovano inoltre altri servizi di eccellenza 
come la raffilatura utensili progettazione, 
costruzione utensili speciali e calibrazione 
strumenti di misura.

 
5. È complicato fare delle previsioni per il 

2023, le nostre sensazioni sono ancora po-
sitive soprattutto per il secondo semestre 
dell’anno. In alcuni casi la fiducia delle im-
prese sta migliorando, i prezzi dell’energia 
e del petrolio stanno flettendo al ribasso 
ma lo scenario rimane abbastanza instabi-
le e fluttuante.

 
6. Per restare altamente competitivi nel mer-

cato dell’utensileria è necessario continuare 
a mantenere il contatto diretto con il cliente 
finale, ma parallelamente avere sempre più 
un approccio digital. Uno dei nostri punti 
di forza è il webshop it.rubix.com, dove i 
nostri clienti, in modo facile ed efficiente, 
acquistano i prodotti necessari per man-
tenere gli impianti in funzione, con i no-
stri team tecnici e commerciali sempre 
pronti a dare supporto.

Arrigo Massari in Rubix dal novembre 2021 con il ruolo di 
Category Manager Tools & General Maintenance, ha una lunga 
esperienza lavorativa in RS Components dove ha ricoperto 
diversi ruoli nel Product Management con responsabilità a 
livello nazionale e internazionale nell'ambito delle tecnologie 
presenti nell'area MRO industriale.

Rubix S.p.A., parte del gruppo europeo Rubix, è la realtà #1 in Italia nella 
distribuzione di forniture industriali. Con i suoi prodotti (più di 200mila 
referenze dei migliori brand su https://it.rubix.com/) e con i servizi offerti 
(https://solution.rubix.com/it/) dal suo team di professionisti, Rubix è il partner 
ideale delle aziende manifatturiere di ogni settore e dimensione nell’ambito 
delle manutenzioni, riparazioni e revisioni industriali.
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IMMAGINE INDUSTRIA - L'IMPRESA È DEL CLIENTE

1. La gamma di prodotti NACHI compren-
de utensili da taglio, cuscinetti, attrezza-
ture e sistemi idraulici, robot industriali 
e macchine utensili. Tutti i prodotti fab-
bricati internamente da NACHI funzio-
nano come un unico sistema integrato. 
Questo fa del produttore giapponese 
un fornitore e un allestitore per i settori 
dell'industria automobilistica, della co-
struzione di macchine e dell'automazio-
ne, della produzione di attrezzature per 
il trasporto ferroviario e terrestre, dell'e-
splorazione e dell'estrazione di materie 
prime, della generazione di energia e 
dell'aero-spaziale.

2. La Divisione Materiali di NACHI offre una 
produzione integrale di acciai per i nostri 
utensili da taglio. Lavoriamo a stretto con-
tatto con i nostri clienti, il che ci consen-
te di utilizzare il feed-back raccolto per 
migliorare continuamente i nostri pro-
cessi e soprattutto, in questo momento 
storico, ci consente di non subire i rincari 
che affliggono i nostri concorrenti euro-
pei. Ne vengono a giovare naturalmente 
i prezzi e le tempistiche di consegna che 
risultano estremamente competitive.

3. Grazie ai nostri stabilimenti produtti-
vi in Giappone ed in USA siamo riusci-
ti nell’arco degli ultimi 10 anni ad in-
crementare la produzione del 130%. Le 
nostre competenze sono apprezzate in 
tutto il mondo e negli anni l’export è 
cresciuto fino a pareggiare le vendite in 
Giappone. Per poter supportare meglio i 
nostri clienti NACHI ha messo a disposi-
zione oltre 30 filiali (USA, Asia, Australia 
e in Europa).

4. La filosofia aziendale è basata sul valore 
della sinergia che, dalle varie divisioni, 
confluisce in un unico serbatoio in grado 
di progettare la soluzione adatta ad ogni 

necessità. Gli ingegneri Nachi studiano 
all’interno della nostra scuola dove si ap-
prende la tecnologia di produzione e di 
progettazione. Il mondo dell’Automotive 
è il nostro focus. In Europa le nostre broc-
ce vengono ri-affilate presso aziende cer-
tificate che possano garantire la longevi-
tà del nostro prodotto.

5. Nachi si è messa a disposizione fin dall’i-
nizio delle case automobilistiche che 
hanno deciso di investire nella mobilità 
elettrica ed il 2023 ci vede protagonisti, 
insieme ad i nostri clienti, di un cam-
biamento epocale. Le nuove tecnologie 
di trasmissione della mobilità elettrica 
stanno cambiando i requisiti degli ingra-
naggi e la qualità delle superfici dei fian-
chi dei denti richiedono soluzioni perfor-
manti che si possono ottenere solo con 
macchine CNC in grado di realizzare la 
massima precisione di forma. 

6. L’intero processo di realizzazione dell’u-
tensile è eseguito con materiali e tec-
nologie NACHI (acciaio, trattamento 
termico, macchine CNC e rivestimento) 
e questo ci consente di monitorare diret-
tamente la qualità del risultato e di per-
seguire l’eccellenza qualitativa per poter 
garantire ai nostri clienti un ingranaggio 
che sia in grado di azzerare il rumore e le 
vibrazioni.

Laura Pivato, da oltre 30 anni nel mondo delle brocce. Assistenza 
tecnico commerciale per la Nachi nei mercati europei.
Conoscenza approfondita delle problematiche legate alla 
realizzazione dell’utensile broccia e delle relative problematiche.
Capacità di suggerire le giuste soluzioni ai problemi derivanti 
dai materiali e forme dei componenti da realizzare.

NACHI-FUJIKOSHI Corp. è una società giapponese fondata a Toyama nel 
1928 Leader nella produzione di cuscinetti, robot industriali, acciai, utensili, 
sistemi idraulici e macchine utensili. NACHI-FUJIKOSHI CORP si è procurata 
riconoscimenti a livello internazionale negli ambiti degli utensili, dei cuscinetti 
a rotolamento e dei componenti idraulici. È quotata alla Borsa di Tokyo e da 
gennaio 2014 comprende 50 società.
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Azionamenti personalizzati 
Per la movimentazione di materiale sfuso 

Una quota con-
siderevole delle 
merci trasportate 
via strada, mare 
o ferrovia è costi-
tuita da materiale 
sfuso. Per questo 
settore, NORD ha 
sviluppato il ridut-
tore industriale 
MAXXDRIVE® XT. 
Le gamme di potenza e velocità dei riduttori ortogo-
nali a due stadi sono state progettate e ottimizzate 
per le applicazioni che richiedono bassi rapporti di 
velocità in combinazione con potenze elevate. Grazie 
alla sua struttura robusta, il riduttore MAXXDRIVE® XT 
è particolarmente resistente alla sporcizia ed estre-
mamente affidabile anche nelle condizioni operative 
più difficili. Uno speciale sistema di 1/3 tenuta riduce 
le necessità di manutenzione. I grandi cuscinetti a rul-
li e gli interassi adatti a questa tipologia di applica-
zioni aumentano la capacità di carico e la durata dei 
componenti.

Videoscopi 
Dalla forma flessibile, versatili e pratici 

Teledyne FLIR ha annunciato Extech 
HDV700, il videoscopio ad alta defini-
zione il più versatile della sua 
categoria per supportare il 
personale del settore auto-
mobilistico, idraulico, di ispe-
zione degli edifici, di pro-
duzione e HVAC con 
eccellenti sonde per 
telecamere per ispe-
zionare aree difficili 
da raggiungere, al fine di 
individuare rapidamente i problemi e iniziare la ri-
parazione. Con una selezione di otto sonde IP67 (fa-
cilmente manovrabili, strette e impermeabili), grazie 
alle varie opzioni di sonde fisse e articolate, i profes-
sionisti possono ispezionare senza dover disassem-
blare macchine, tubi, condotti dell'aria e altro, opera-
zioni dispendiose in termini di tempo. Con soli 705 g 
di peso, l’HDV700 consente di effettuare ispezioni in 
maniera confortevole e con una sola mano tramite il 
touch screen capacitivo a colori, che risulta funzionale 
indossando gli appositi guanti.

Valvole criogeniche 
Per applicazioni di gas industriali 

Parker Hannifin ha pubbli-
cato il catalogo completo 
che illustra in dettaglio la 
gamma di valvole crioge-
niche ad alte prestazioni 
Bestobell utilizzate in appli-
cazioni per il trasporto, il ma-
gazzinaggio e il trattamento 
di gas liquefatti a tempera-
tura ultrabassa. In qualità di 
produttore leader di valvole 
criogeniche, nel catalogo 
Parker offre informazioni 
tecniche complete sui suoi prodotti, sui materiali di 
costruzione e informazioni dettagliate sulla conformi-
tà di progettazione, sulle certificazioni e sulle omolo-
gazioni. Le sezioni dettagliate sugli ordini per ciascun 
tipo di valvola con numerazione semplificata dei com-
ponenti, consentendo agli utenti di configurare facil-
mente il prodotto in base alle specifiche richieste. Al 
catalogo è stato aggiunto un elenco completo di parti 
di ricambio, con numerazione semplificata per age-
volare i clienti.

Analizzatori trifase 
Di energia e di disturbi di rete 

La gamma di prodotti 
GMC MAVOWATT 230, 
240, 270 offre una nuo-
va generazione di stru-
menti all’avanguardia 
per la misura della qua-
lità dell’alimentazione, 
della potenza e dell’e-
nergia in applicazioni 
CAT III a 1000V e CAT IV 
a 600V. Questi analizza-
tori dei disturbi di rete uniscono una tecnologia collauda-
ta a un’elevata precisione delle misure, con funzionalità e 
opzioni di comunicazione innovative. I disturbi possono 
essere rilevati, individuati e documentati in modo estre-
mamente rapido e in conformità alle norme. Grazie alla 
presenza di un LCD tattile a colori da 7 pollici (18 cm) per 
la visualizzazione dei dati e l'impostazione delle funzio-
ni del dispositivo, i prodotti sono pratici e maneggevoli 
e forniscono immediatamente e sul posto le informa-
zioni sulla qualità dell'alimentazione. I valori critici sono 
evidenziati in rosso sul display e possono quindi essere 
riconosciuti e analizzati rapidamente.
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Supporti ritti
Innovativi, robusti e compatibili

Con la serie SES, Schaeffler 
presenta una nuova gene-
razione di supporti di pic-
cole dimensioni che offre 
innovazioni tecniche che 
garantiscono una mag-
giore efficienza sul fronte 
economico e per quanto 
concerne il funzionamen-
to di macchine e impianti. 
I supporti realizzati in ghi-
sa grigia di alta qualità sono adatti a cuscinetti volventi 
di vari diametri e larghezze, mentre quelli divisi sono 
destinati a cuscinetti radiali orientabili a rulli divisi, non 
divisi e schermati. Grazie a un’ampia gamma di tenute 
e accessori, i supporti SES sono equipaggiati in modo 
ottimale per diverse condizioni d’uso (estrazione e la-
vorazione di materie prime, tecnologia di trasporto, 
nell’industria della carta e nell’ingegneria agricola). 
Sono numerosi i vantaggi: design ottimizzato per una 
maggiore durata di vita dei cuscinetti, robustezza per 
sopportare condizioni di servizio molto difficili e la pos-
sibilità di collegare sistemi di Condition Monitoring.

Cilindro di posizionamento 
Con sistema di serraggio a cuneo

L’ampia gamma di 
componenti di ser-
raggio meccanico di 
norelem permette di 
bloccare i pezzi stan-
dard in pochi secondi 
e di gestire rapida-
mente le variazioni 
del processo produt-
tivo. Sono realizzati in 
acciaio da bonifica brunito e sono disponibili in quat-
tro diversi diametri e permettono di raggiungere una 
forza di tenuta da 5,4 kN a 22,6 kN, con un campo di 
serraggio da 0 a 30 mm. Tali caratteristiche li rendo-
no ideali per molti processi produttivi che prevedono 
il fissaggio di elementi standard, anche in combina-
zione con sistemi di cambio rapido. Per montarli sono 
sufficienti utensili standard; il cilindro viene precari-
cato manualmente, il che significa che non sono ne-
cessarie bussole di centraggio o di posizionamento. 
Rispetto alle soluzioni con sfere, offrono soprattutto 
un significativo aumento della forza di bloccaggio a 
parità di coppia di serraggio. 

Kit anticaduta
Ampliata la gamma di attrezzature e dispositivi 
per la protezione

Melchioni Ready ha inserito a 
catalogo i kit anticaduta a mar-
chio Murtra e l’intera gamma 
di DPI pensati per la sicurezza 
sul lavoro, mettendo a disposi-
zione sul proprio e-commerce 
12.000 articoli in più. L’offerta 
comprende sistemi di anco-
raggio, cinture di sicurezza e 
brache di sollevamento che 
permettono di affrontare i ri-
schi legati al lavoro in quota 
con attrezzature eccellenti in 
termini di qualità, prezzo e pre-
stazioni. Viene proposta una 
selezione di kit che uniscono 
un alto livello di sicurezza e comodità; come, per esem-
pio, il kit anticaduta Super Pro e il kit integrale. Tutti i 
sistemi, i dispositivi e i punti di ancoraggio sono con-
formi alla norma UNI-EN 361. Non potevano mancare 
nei dispositivi anticaduta gli elementi di ancoraggio: 
tra questi rientrano, ad esempio, le linee vita.

Encoder assoluto miniaturizzato
Con Energy Harvesting Technology

EHO36 è la famiglia di encoder assoluti ottici minia-
turizzati realizzata da Lika Electronic. Per assicurare 
la massima flessibilità nella progettazione dell’inter-
faccia meccanica, questo encoder è disponibile in due 
tipologie di flangia di 36 mm di diametro, con albero 
sporgente e albero cavo cieco da 6 mm. La costru-
zione estremamente compatta facilita l’integrazione 
dell’encoder anche dove lo spazio di installazione sia 
limitato e consente di ridurre gli ingombri dell’appli-
cazione. Nonostante le piccole dimensioni, è in grado 
di integrare il circuito della Energy Harvesting Techno-
logy. Il contatore multigiro non ha perciò né batteria 
né ingranaggi, assicurando leggerezza e compattez-
za e riducendo il rischio di guasti meccanici. Si presta 
idealmente all’uti-
lizzo nei sistemi di 
automazione indu-
striale più raffinati 
e dinamici dove sia 
richiesto un accu-
ratissimo controllo 
real-time del movi-
mento.
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Emergency Mode 
Funzione avanzata nel trattamento acqua 

L’Emergency mode 
dell'inverter Danfoss 
VLT® AQUA Drive inte-
grato nel drive, permet-
te di utilizzare la pompa 
sia in modalità anello 
aperto che anello chiuso 
con controllo del segna-
le di pressione dell’impianto idraulico di emergenza. È pos-
sibile impostare fino a otto setpoint di pressione o portata 
e quattro setup di programmazione per un totale di 32 va-
riabili dedicati completamente alla sola occasione di emer-
genza. Questa versatilità permette di gestire con un’unica 
pompa un intero sistema suddiviso idraulicamente per 
zone, settori o piani, e adattando la modalità di intervento 
alle specifiche esigenze di quel preciso contesto. La fun-
zione Emergency Mode impone il “Run to death”, ossia il 
drive bypassa tutte le protezioni e continua a funzionare 
le prestazioni del sistema di pompaggio. La modalità di 
emergenza integrata unita all’efficienza di funzionamento 
rende il VLT® AQUA Drive ancora una volta una scelta otti-
male soprattutto quando si parla di sicurezza.

Soluzioni per compatibilità elettroma-
gnetica 
Una tecnologia brevettata 

LAPP ha ideato l'innovativa tecnologia brevettata  
zeroCM® (CommonMode) per soddisfare le esigenze delle 
Smart Factory. In base alle applicazioni, vengono propo-
ste soluzioni per ridurre o eliminare le interferenze: l’uti-
lizzo di una calza in rame stagnato tra guaina e condutto-
ri, un foglio di alluminio laminato e l’ultima che prevede 
diverse tipologie di schermatura contemporaneamente. 
In caso di cavi dati particolarmente soggetti a interferen-
ze, un ulteriore metodo per ridurre gli effetti delle interfe-
renze elettromagnetiche è quello in cui le anime del cavo 
sono twistate a coppie. La tecnologia zeroCM® non elimi-
na la causa delle interferenze elettromagnetiche, ma ge-
stisce uno dei punti chiave attraverso il quale l’interferen-
za entra nel sistema. L’inusuale design del cavo assicura 
una riduzione delle correnti di compensazione dell’80% 
all’uscita del converti-
tore di frequenza e la 
riduzione delle perdi-
te di energia permet-
te di installare cavi di 
lunghezze maggiori.
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Switch High-Side e Low-Side
Per il pilotaggio di carichi in applicazioni   
industriali

Toshiba Electronics ha lanciato due prodotti di ali-
mentazione intelligenti che controllano la gestione 
dei carichi resistivi e induttivi tra cui motori, solenoi-
di e lampade in applicazioni quali i controllori logici 
programmabili all'interno delle apparecchiature in-
dustriali. Entrambi i dispositivi sono a 8 canali, di tipo 
High-Side (TPD2015FN) e Low-Side (TPD2017FN) e 
traggono vantaggio dal processo di dispositivo ana-
logico (BiCD) di ultima generazione di Toshiba che 
combina le tecnologie bipolare, CMOS e DMOS. Sono 
ambedue alloggiati nel minuscolo package SSOP30 
con passo da 0,65 mm che misura appena 9,7 × 7,6 × 1,2 
mm e sono dotati 
di circuiti incorpo-
rati di protezione 
da sovracorrente e 
sovratemperatura, 
che garantiscono 
così l'affidabilità 
delle apparecchia-
ture in cui vengo-
no utilizzati.

Chiave combinata
Indispensabile le operazioni di manutenzione  
e riparazione

La chiave combinata 285 X è una grande 
novità di USAG progettata con profili spe-
ciali interni all’anello e alla forchetta: gra-
zie al loro grip permettono alla chiave di 
manovrare sia su esagoni perfettamente 
nuovi e non consumati, sia di lavorare su 
esagoni molto danneggiati. 
È il 30% più lunga delle chiavi standard 
USAG 285 e assicura un effetto leva deci-
samente migliore che rende più facile lo 
sbloccaggio dei dadi, anche quelli arrug-
giniti, o delle viti con esagono spanato. 
Inoltre, la sua forchetta è inclinata di 15° 
rispetto all’asse della chiave per un facile 
accesso anche in spazi così ristretti dove le 
normali chiavi a forchetta entrano a fatica. 
In più, per arrivare a dadi e bulloni incas-
sati in posizioni di difficile accesso o a filo 
superficie, l’occhio è disassato.  Robusta e 
durevole, costruita con una sezione a dop-
pia T, garantisce la massima resistenza alla 
flessione.

Utensili Speciali
Dal progetto al preventivo in 5’

Con il Tool Designer di Hoffmann Group si possono pro-
gettare e gestire gli utensili speciali in modo molto velo-
ce ed estremamente semplice. Questo software di pro-
gettazione meccanica consente anche all’utente meno 
esperto di progettare utensili speciali, quali frese, punte 
e piastre a punto zero. È gratuito e online, permette di 
visualizzare in 3D l’utensile, di conoscere immediata-
mente i prezzi di listino e scaricare gratuitamente dise-
gni 2D e modelli 3D. Non bisogna acquistare licenze e 
impiegare potenti PC, può essere usato anche con un 
tablet ed è stato pensato per rendere facile progetta-
re un utensile speciale, ma anche per semplificarne gli 
aspetti critici della gestione. Infatti, si può visualizzare il 
prezzo di listino dell’utensile che si ha progettato e che 
può essere salvato 
con un codice, ri-
portato sull’utensi-
le, sull’etichetta del 
contenitore e nei 
documenti, ren-
dendo così più faci-
le riordinarlo anche 
dopo molti anni.

Oscilloscopi 7-in-1
Con 8 funzionalità integrate

RS Components 
presenta la se-
rie X degli oscil-
loscopi Inf inii-
Vision 3000 G, 
realizzata dall’a-
zienda leader 
nella strumenta-
zione di misura Keysight Technologies, che aggiun-
ge otto  caratteristiche standard più l'integrazione 
delle funzioni “7-in-1” nello stesso formato compatto 
dei noti strumenti Keysight 3000 T e 3000 A serie 
X. Questi eseguono molteplici funzioni, tra cui le 
interpolazioni, la tracciatura di canali logici, la de-
codif ica di bus seriali e le misurazioni in hardware, 
inoltre, include otto nuove funzionalità di serie, tra 
cui istogrammi di misurazione e forma d'onda, test 
del limite della maschera, test dei limiti di misura, 
trigger e decodif ica su cinque protocolli, analisi vi-
deo HDTV potenziata e un modulo di comunicazio-
ne LAN/VGA. La capacità di test può essere ampliata 
ad una f razione del costo dell’aggiunta di ciascuna 
funzione separatamente.
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Elettrificazione
Idrogeno
Carburanti alternativi

Riduzione delle emissioni

La dedizione di Parker per un futuro migliore ci spinge ad impegnarci nel mantenere la 

nostra promessa di sostenibilità. In cambio, forniremo a tutti i clienti, partner e ai membri 

del team delle comunità che serviamo, un mondo più pulito e privo di emissioni di carbonio.
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