
I N TERV I STA

“Trasparenza, 
servizio e tecnologia 
digitale, sono queste 
le parole chiave di 
una distribuzione 
all’avanguardia”

Maria José Massaro, 
Managing Director  
di Conrad Electronic 
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La dedizione di Parker per un futuro migliore ci spinge ad impegnarci nel mantenere la 

nostra promessa di sostenibilità. In cambio, forniremo a tutti i clienti, partner e ai membri 

del team delle comunità che serviamo, un mondo più pulito e privo di emissioni di carbonio.
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Informativa ai sensi dell’art. 13. d.Igs 196/2003
I dati sono trattati, con modalità anche informatiche per 
l’invio della rivista e per svolgere le attività a ciò connesse. 
Titolare del trattamento è TIMGlobal Media Srl con Socio Uni-
co (già Thomas Industrial Media) - Centro Commerciale San 
Felice, 86 - Segrate (MI). Le categoria di soggetti incaricati del 
trattamento dei dati per le finalità suddette sono gli addetti 
alla registrazione, modifica, elaborazione dati e loro stampa, 
al confezionamento e spedizione delle riviste, al call center e 
alla gestione amministrativa e contabile. Ai sensi dell’art. 13. 
d.Igs 196/2003 è possibile esercitare i relativi diritti fra cui 
consultare, modificare, aggiornare e cancellare i dati nonché 
richieste elenco completo ed aggiornato dei responsabili, ri-
volgendosi al titolare al succitato indirizzo.

Informativa dell’editore al pubblico ai sensi
dell’art. 13. d.Igs 196/2003
I sensi del decreto legislativo 30 giugno 2003, n° 196 e 
dell’art. 2, comma 2 del codice deontologico relativo al 
trattamento dei dati personali nell’esercizio dell’attività gior-
nalistica, TIMGlobal Media Srl con Socio Unico (già Thomas 
Industrial Media) - Centro Commerciale San Felice, 86 - Se-
grate (MI) - titolare del trattamento, rende noto che presso 
propri locali siti in Segrate, Centro Commerciale San Felice, 
2 vengono conservati gli archivi di dati personali e di imma-
gini fotografiche cui i giornalisti, praticanti, pubblicisti e altri 
soggetti (che occasionalmente redigono articoli o saggi) che 
collaborano con il predetto titolare attingono nello svolgimen-
to della propria attività giornalistica per le finalità di infor-
mazione connesse allo svolgimento della stessa. I soggetti 
che possono conoscere i predetti dati sono esclusivamente i 
predetti professionisti nonché gli addetti preposti alla stampa 
ed alla realizzazione editoriale della testata. Ai sensi dell’art. 
13. d.Igs 196/2003 si possono esercitare i relativi diritti, tra 
cui consultare, modificare, cancellare i dati od opporsi al loro 
utilizzo, rivolgendosi al predetto titolare. Si ricorda che ai sen-
si dell’art. 138, del d.Igs 196/2003, non è esercitabile il diritto 
di conoscere l’origine dei dati personali ai sensi dell’art. 7, 
comma 2, lettera a), d.Igs 196/2003, in virtù delle norme sul 
segreto professionale, limitatamente alla fonte della notizia.
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La Divisione Meccanica Avanzata del GRUPPO 
MONDIAL si qualifica oggi come partner esclusivo 
delle Aziende nel campo delle TRASMISSIONI DI 
POTENZA, progettando e producendo un’ampia 
gamma di prodotti speciali in grado di risolvere 
le più svariate esigenze di molti settori industriali.

Grazie al suo team tecnico altamente qualificato 
e alle sinergie tra le aziende della Divisione, il 
Gruppo Mondial si pone sempre più come 
REFERENTE PRIVILEGIATO NEL MONDO DELLE 
TRASMISSIONI DI POTENZA.

Allo stesso tempo, l’efficiente rete commerciale 
garantisce su tutto il territorio italiano un supporto 
di prim’ordine a tutti i clienti.

ADVANCED MECHANICAL DIVISION

FUTURE ORIENTED
MECHANICAL SOLUTIONS

CUSCINETTI E 
ACCESSORI
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L’ultimo numero dell’anno ci traghetta verso il 2023 e ci permette di riflettere e fare un 
bilancio di quanto accaduto quest’anno.

Le valutazioni economiche sono, come sempre, certificate dal Centro Studi Confindustria 
i cui approfondimenti si trovano dettagliatamente nell’Executive Corner.

Protagonisti dell’intervista di copertina di questo numero sono Maria José Massaro e 
Alberto Sedini, rispettivamente Managing Director e Marketplace Business Development 
Manager di Conrad Electronic, i quali hanno parlato di evoluzione di business e come 
l’investimento nel digitale possa facilitare la customer experience.

L’anno che si accinge a chiudersi è stato ricco di avvenimenti, ma soprattutto di eventi.

Dopo l’autunno, che ha visto lo svolgersi della seconda edizione di Industrial Distribution 
Week, una settimana interamente dedicata la mondo della Distribuzione Industriale 
durante la quale sono intervenuti nomi di eccellenza che rappresentano il mondo 
industriale ed economico italiano, lo scorso 30 Novembre si è svolta la VII edizione de  
La Giornata del Distributore, appuntamento immancabile organizzato da FNDI-FEDERTEC 
in collaborazione con TIMGlobal Media, Editore de Il Distributore Industriale e Media 
Partner Ufficiale.
La prima edizione dopo la fusione di FNDI in FEDERTEC, si è confermata un appuntamento 
imperdibile che ha visto un susseguirsi di protagonisti in una location esclusiva e fonte di 
ispirazione, il Museo Nicolis di Villafranca di Verona.

Sono stati molteplici gli interventi e le relazioni approfondite durante la giornata: rincari 
dell’energia e delle commodity, digitalizzazione e scambio dati, speak up culture, 
distribuzione e sostenibilità; inoltre, si è parlato di passaggio generazionale dalla Y alla Z e 
di passaggio da Distributore Industriale Nazione e Gruppo Internazionale.
E ancora, certificazioni, Energy Saving e molto altro di cui troverete un dettagliato show 
report nelle prossime pagine.

Durante il corso della giornata è stata presentata la Guida della Distribuzione Industriale: il 
primo motore di ricerca dedicato per orientarsi nel mondo della distribuzione industriale.

Vi diamo appuntamento al 2023 per tutte le novità che ci riserverà il nuovo anno.

Buone Feste!

Francesca Lorini
f.lorini@tim-europe.com

Fusioni, interviste, approfondimenti, 
eventi ed emozioni: le 5 parole del 2022

EDITORIALE

La Divisione Meccanica Avanzata del GRUPPO 
MONDIAL si qualifica oggi come partner esclusivo 
delle Aziende nel campo delle TRASMISSIONI DI 
POTENZA, progettando e producendo un’ampia 
gamma di prodotti speciali in grado di risolvere 
le più svariate esigenze di molti settori industriali.

Grazie al suo team tecnico altamente qualificato 
e alle sinergie tra le aziende della Divisione, il 
Gruppo Mondial si pone sempre più come 
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PRODUCT PROFILE

NTN: gamma TRB, cuscinetti   
a rulli conici per distributori

NTN Europe propone una gamma 
di cuscinetti a rulli conici (TRB) con 
marchio NTN dedicata ai Distributori 
del mercato industriale. Con un’am-
pia gamma in serie metrica e in pol-
lici in grado di soddisfare le richieste 
più esigenti del settore industriale 
per questo tipo di cuscinetti,  NTN 
offre una gamma di 812 codici chia-
ramente identificati per permettere 
ai Distributori di concentrarsi su una 
gamma immediatamente disponibi-
le di cuscinetti Premium, con produ-
zione giapponese ed elevate presta-
zioni, di cui molti disponibili in acciaio 
da cementazione. Oltre a questa 
gamma dedicata, i clienti industria-
li dispongono sempre di circa 3.000 
codici di cuscinetti a rulli conici.

Una gamma completa  
di cuscinetti TRB per 
soddisfare le esigenze 
dei distributori del  
settore industriale 

Con questa offerta di cuscinetti TRB 
dedicata ai Distributori, NTN propo-
ne una gamma essenziale 2-in-1 che 
soddisfa la maggior parte delle esi-
genze in termini di cuscinetti ad una 
corona di rulli conici, sia in serie me-
trica che in pollici. Con 219 codici del-
la serie metrica con dimensioni del 
codice di alesaggio che vanno da 15 
a 360 mm, la domanda dei cuscinetti 
metrici è integralmente soddisfatta. 
Mentre i 593 codici della serie in pol-
lici con dimensioni del codice di ale-
saggio che vanno da 11,986 a 196,850 
mm soddisfano la maggior parte 
della richiesta dei cuscinetti in 
pollici. NTN si posiziona pertan-
to come principale fornitore nel 
segmento dei cuscinetti a rulli 
conici, per soddisfare i fabbiso-
gni dei Distributori industriali. 

Per sviluppare questo programma e 
le relative gamme dedicate, NTN ha 
lavorato sulla catena logistica per ga-
rantire una disponibilità permanente 
ai Distributori europei, quanto sul mi-
glioramento della propria visibilità. Di 
conseguenza, i Distributori possono 
disporre di un’ampia documenta-
zione specifica dedicata a questa of-
ferta, agevolmente reperibile sul sito 
e-shop di NTN Europe dove inserire 
gli ordini.

Qualità Premium e  
elevato livello di  
prestazioni 
Tutti i cuscinetti a rulli conici della 
gamma dedicata per i Distributori 
sono di qualità Premium, fabbrica-
ti presso gli stabilimenti giapponesi 
del Gruppo e offrono elevate presta-
zioni per applicazioni severe, come 
macchine movimento terra, macchi-
ne agricole o impianti siderurgici. Il 
nostro rigoroso processo di selezione 
dei fornitori garantisce un’altissima 
qualità degli acciai per la produzione 
di tutti i nostri cuscinetti. 

70% della gamma in  
acciaio da cementazione 
Oltre il 70% della gamma è prodot-
to in acciaio da cementazione, con 

designazione specifica indicata dal 
prefisso 4T. Il prefisso 4T garantisce 
che ogni componente, quali anel-
lo esterno, anello interno e corpi 
volventi, sia prodotto in acciaio da 
cementazione. Questo acciaio pre-
senta le seguenti caratteristiche: 
• strato superficiale indurito, ideale 
per garantire una maggiore durata 
operativa del cuscinetto 
• nucleo resiliente, per conferire la 
capacità di assorbire gli urti e i cari-
chi pesanti dell’applicazione 
In condizioni estreme, queste carat-
teristiche consentono di aumenta-
re la durata operativa dei cuscinetti 
del 40% rispetto all’acciaio tutta 
tempra.

Supporto tecnico con 
sede in Europa
Gli esperti di NTN sono sempre di-
sponibili per assistenza con racco-
mandazioni per applicazioni spe-
cifiche, formazione sui prodotti e 
consigli di montaggio. I clienti di-
spongono anche degli strumenti 
on line di NTN per aiutarli nelle loro 
attività quotidiane, quali cercare 
equivalenze dei prodotti e schede 
tecniche oppure effettuare ordini.

Link diretto al nostro sito:
h t t p s : //w w w. n t n - s n r . c o m / i t / 
cuscinetti-rulli-conici

NTN-SNR Italia SpA 

Via Riccardo Lombardi, 19/4 
20153 Milano (MI)

Tel. +39.02.47 99 861 
Fax +39.02.33 50 06 56

e-mail: info-ntnsnritalia@ntn-snr.it
http://www.ntn-snr.com

RESISTE A TUTTO,
SUPERA IL CONFRONTO
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Una nuova generazione di frese a candela in metallo duro integrale a cinque tagli, specificamente studiata per applicazioni di fresatura 
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Schaeffler acquisisce CERASPIN 

La Divisione Industrial aggiunge competenze 
CERASPIN ha più di 25 anni di esperienza nello sviluppo e produzione di pro-
dotti in ceramica di alta qualità, la maggior parte dei quali vengono trasfor-
mati in corpi volventi per varie applicazioni di cuscinetti. I cuscinetti prodotti 
con questa tecnologia sono utilizzati in un’ampia gamma di aree di crescita 
strategica (settore eolico, ferroviario, aerospaziale, apparecchiature medica-
li, ingegneria elettrica e pompe a vuoto per l’industria dei semiconduttori) e 
sono caratterizzati da basso attrito, usura ridotta e accuratezza e precisione 
particolarmente elevate. L’acquisizione rafforza ancora di più la posizione di 
Schaeffler in aree di importanza strategica. Il Dott. Michael Pausch, Chief Tech-
nology Officer della Divisione Industrial di Schaeffler ha dichiarato: “La compe-
tenza di CERASPIN è di fondamentale importanza per Schaeffler. Con questa 
acquisizione rafforziamo la nostra supply chain e accresciamo la nostra solida 
posizione rispetto alla componentistica di alto valore per i settori di crescita di 
importanza strategica.”

Emerson automatizza l’impianto di Origin Materials 

Plantweb™ aiuterà a convertire i residui di legno rinnovabili in prodotti chimici
Annunciato un memorandum d’intesa tra Emerson e Origin Materials, leader 
mondiale nei materiali carbon-negative, per la fornitura di tecnologie avanzate 
di automazione digitale e servizi di consulenza per la prima struttura di produ-
zione su scala mondiale di Origin: le soluzioni di automazione avanzate di Emer-
son consentiranno di automatizzare completamente il processo di produzione. 
L’impianto dovrebbe convertire ogni anno circa 1 milione di tonnellate metriche 
secche di residui di legno in materiali carbon-negative per applicazioni che in-
cludono plastica in polietilene tereftalato (PET) e nerofumo. L’impianto utiliz-
zerà l’ecosistema digitale PlantwebTM di Emerson, che comprende sensori e val-
vole di controllo intelligenti, sistemi di ottimizzazione della produzione, software 
avanzati di analisi dei dati, tecnologia di modellazione e simulazione, sistemi di 
controllo distribuiti e rete sicura.

“Accademia Digitale Integrata Industria 4.0” di Schneider

Rivolta agli ITS Academy coinvolgerà 300 studenti di 10 istituti tecnologici italiani
Il percorso orientato al mercato e alle professionalità che le industrie italia-
ne impiegano per la loro trasformazione digitale, si rivolge in particolare agli 
studenti degli indirizzi dei settori Meccatronica, Automazione, Meccanica, ICT,  
con un duplice obiettivo: condividere competenze tecniche legate all’evolu-
zione tecnologica nell’automazione industriale e far comprendere come tutto 
questo viene utilizzato concretamente dalle industrie italiane e quali sono le 
figure professionali specifiche che le aziende cercano e formano.  
Le Accademie Schneider Electric sono percorsi formativi che l’azienda propo-
ne con l’obiettivo di offrire agli studenti competenze innovative di tipo tecnico, 
soft skills, orientamento e contatto con il mercato del lavoro.
Sono il cuore del piano “nuove generazioni” di Schneider Electric annunciato 
nel 2021, che prevede di formare oltre 4.000 persone entro il 2025 e che solo 
nel primo anno ha formato più di 1.400 studenti. Il programma generazioni è 
parte integrante degli obiettivi di sostenibilità dell’azienda. 
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Il caro-energia persistente, l’inflazione record e rialzo dei tassi 
sono i responsabili

Frenata dell’economia a fine 2022

Ancora in rallentamento l’econo-
mia italiana: il caro-energia è persi-
stente e l’inflazione è a valori record. 
Inoltre, con il rialzo dei tassi di inte-
resse e la minore liquidità a causa 
delle bollette energetiche, le impre-
se italiane rischiano di indebitarsi a 
costi alti. La manifattura tiene, i ser-
vizi sono andati bene in estate, le 
costruzioni sono in frenata. L’export 
italiano è in espansione finora, ma 
l’Eurozona è attesa debole e negli 
USA il rimbalzo potrebbe essere 
temporaneo.

L’economia italiana e  
internazionale in breve
Si conferma la caduta a fine anno? 
Fino al 3° trimestre l’economia ita-

liana ha resistito al caro-energia ol-
tre le aspettative: in aggregato, il PIL 
è cresciuto (+3,9% “acquisito” per 
il 2022, +0,5% in estate). Il turismo 
in espansione è stato il principale 
driver. L’industria ha continuato a 
reggere in termini di produzione, a 
fronte di costi altissimi, con ampia 
eterogeneità tra settori, ma la si-
tuazione tesa sui margini non gio-
va agli investimenti. Un aiuto viene 
dalla (limitata) flessione dei prezzi 
delle commodity non energetiche 
e dagli interventi del Governo per 
compensare (in parte) i rincari ener-
getici. Le costruzioni hanno frenato. 
I fallimenti totali sono aumentati di 
poco. Ma nel 4° trimestre si rischia 
un calo: gli indicatori qualitativi 

sono nel complesso negativi; il prez-
zo del gas resta alto, da troppi mesi; 
l’inflazione che ne deriva (+11,8% an-
nuo) erode reddito e risparmio delle 
famiglie e avrà un impatto negativo 
sui consumi; il rialzo dei tassi si sta 
accentuando, un’altra zavorra sui 
costi delle imprese.
Brusco rimbalzo del gas. Il prezzo 
del gas in Europa sta risalendo ra-
pidamente a novembre (89 euro/
mwh in media, 118 l’ultimo dato), 
dopo la netta flessione dai picchi re-
gistrata ad ottobre (72 euro medi); 
tale andamento riflette le alterne 
notizie sull’offerta russa di gas, ma 
anche le difficili e prolungate trat-
tative UE su un eventuale price cap. 
Il petrolio resta caro, ma sotto i pic-
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chi, continuando ad oscillare da set-
tembre intorno a 90 dollari al barile 
(da 123 a giugno): l’estrazione mon-
diale si è riportata da agosto sopra i 
consumi in frenata e quindi le scor-
te OCSE risalgono.
La manifattura regge, per quanto 
ancora? La produzione industriale 
ha mostrato un calo marcato a set-
tembre (-1,8%), ma nella media del 
3° trimestre è scesa poco (-0,4%). La 
manifattura ha tenuto bene (-0,1%): 
tale dato, letto insieme alle scorte 
in rapido aumento nel settore da 
aprile, suggerisce che alcune im-
prese hanno anticipato produzione, 
prima dell’aumento dei prezzi ener-
getici effettivamente pagati (alla 
scadenza dei contratti pre-crisi). 
Questo potrebbe preludere a una 
caduta marcata nei prossimi mesi. 
E gli indicatori qualitativi sono peg-
giorati, tracciando la rotta per un 
più pesante segno meno nel 4° 
trimestre: il PMI in ottobre è sceso 
ancor più in area negativa (46,5); i 
giudizi sugli ordini proseguono la 
flessione (-9,6 a novembre); la fidu-
cia delle imprese manifatturiere re-
sta compressa.
Uno stop nelle costruzioni. Nelle 
costruzioni si conferma la frenata, 
che era segnalata dagli indicatori 
sui cantieri in forte calo. La produ-
zione del settore è cresciuta poco a 

settembre (+0,2%) e nella media del 
3° trimestre registra una flessione 
(-2,2%), dopo ben 6 trimestri conse-
cutivi in forte espansione.
Servizi e consumi bene in esta-
te. Il recupero del turismo in Italia 
ha fatto proseguire il rimbalzo dei 
servizi nel 3° trimestre: la spesa dei 
viaggiatori stranieri in agosto è sa-
lita per la prima volta oltre i valori 
pre-Covid e a settembre è arrivata a 
+11,4% (da -1,4% a luglio). La maggio-
re spesa per servizi va di pari passo 
col recupero dei consumi, ma cre-
scono pure le vendite al dettaglio di 
beni, a ritmo sostenuto inglobando 
i maggiori prezzi (+1,2% nel trime-
stre; +2,1% gli alimentari). Per il 4° 
trimestre, segnali misti: in ottobre il 
PMI servizi è sceso (46,4 da 48,8), a 
novembre la fiducia dei consuma-
tori ha recuperato.
Export in espansione finora. A 
settembre l’export è tornato a cre-
scere, grazie alle vendite extra-UE 
(che cedono però in ottobre). Nella 
media del 3° trimestre la dinami-
ca è stata robusta (+2,7% in valore), 
ma anche per l’aumento dei prez-
zi (+1,1% in volume). L’espansione 
delle vendite italiane è trainata dal 
mercato USA, specie nel farmaceu-
tico e abbigliamento, anche grazie 
all’euro debole. Fiacche, invece, le 
esportazioni verso Cina e Giappone 

e ridotte le vendite in Russia (di cir-
ca un terzo). Negative le indicazio-
ni sugli ordini manifatturieri esteri, 
molto deboli in ottobre. In prospet-
tiva peserà la debolezza della do-
manda estera, specie in Europa, a 
causa di incertezza e inflazione. Il 
commercio mondiale si conferma 
in crescita, seppur a ritmo calante, 
a fronte di indicazioni qualitative 
negative da mesi.
Eurozona attesa debole. Dopo un 
3° trimestre ancora positivo (PIL 
+0,2%), pur in rallentamento, gli 
indicatori mostrano un deteriora-
mento per le prospettive econo-
miche dell’Eurozona. La fiducia 
si ferma a 92,5 in ottobre (96,5 nel 
3° trimestre), mentre l’indice sulle 
aspettative occupazionali scende a 
104,9 (da 107,1). Se nella prima parte 
del 2022 il rimbalzo di consumi e in-
vestimenti ha sostenuto la crescita, 
con un forte contribuito di servizi e 
turismo in estate, i rincari energetici 
fanno prevedere un’ulteriore frena-
ta dell’attività per fine anno, specie 
delle imprese, la cui fiducia è scesa 
a 0,76 in ottobre (da 0,82).
USA: rimbalzo temporaneo? Nel 3° 
trimestre il PIL USA è risalito (+0,6%) 
dopo due cali consecutivi, grazie al 
miglioramento nell’export (+3,4%). 
La spesa pubblica è tornata a cre-
scere dopo oltre un anno (+0,6%), 

L’industria fa scorte, tiene finora il livello di produzione 
(Italia, manifattura, indici gen-2021=100, saldi risposte)

Quotazione del gas in Europa ancora elevata, risale 
l’euro (Medie mensili di dati giornalieri)
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nel breve periodo.
Impatto sui tassi a lunga. Il rialzo 
dei tassi BCE ha rafforzato il trend 
di aumento dei tassi sovrani in tutta 
Europa (pur con qualche rientro di 
recente), che era già in atto da inizio 
anno sulla scia dei Treasury ameri-
cani. Il Bund a 10 anni è salito a 2,10% 
in media a novembre, da -0,31% a 
fine 2021. Si sono ampliati anche 
gli spread col Bund: in Italia +1,90 a 
novembre, da +1,28. Il rendimento 

Meno liquidità, le imprese si 
indebitano a costi alti
La lotta all’inflazione non è gratis. 
L’impennata dell’inflazione nell’Eu-
rozona (+10,6% annuo), dovuta per 
lo più ai rincari di energia e com-
modity, ha indotto la BCE ad alza-
re i tassi di interesse (al 2,00%). Se, 
da un lato, ciò potrebbe in parte 
contenere l’inflazione (frenando le 
aspettative sui prezzi), rischia però 
di peggiorare lo scenario, almeno 

ma i consumi hanno rallentato 
(+0,4%) e gli investimenti sono di-
minuiti (-2,2%). Anche la produzio-
ne industriale ha frenato nel 3° tri-
mestre. E a ciò è seguito un calo in 
ottobre (-0,1%), anche del PMI mani-
fatturiero (50,4 da 52,0) e dell’indice 
dei Direttori degli acquisti di Chica-
go, che disegnano un 4° trimestre 
fiacco. Buone notizie dall’inflazione 
USA, che scende: +7,7% a ottobre, 
da +9,1% a giugno.

EXECUTIVE CORNER

12

L’inflazione in Italia ed Europa supera quella USA, 
che sta calando (Indici dei prezzi al consumo, var. % 
tendenziali)

USA: rimbalzo del PIL nel 3° trimestre (PIL, dati 
trimestrali, variazioni % congiunturali)

Eurozona: PIL ancora positivo nel 3°, ma fiducia molto 
debole nel 4° (Var.% congiunturali, media =100, dati 
trimestrali)

Turismo: da agosto è finalmente risalito sopra i valori 
pre-Covid (Italia, spesa dei viaggiatori stranieri, miliardi 
di euro)
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del BTP italiano ha riflesso tali rial-
zi, arrivando al 4,00% a novembre, 
da 0,97% a fine 2021. In Italia il tasso 
sul BTP è storicamente cruciale per 
determinare il costo della raccolta 
bancaria e, quindi, il tasso che le 
banche applicano al credito per le 
imprese (e le famiglie).
Aumenta il costo del credito. Il ri-
alzo, in effetti, ha già iniziato a tra-
sferirsi sui tassi pagati dalle imprese 
in Italia, che fino a settembre sono 
aumentati di quasi un punto (da 
1,74% a 2,59% per le PMI; da 0,76% 
a 1,69% per le grandi) e sembrano 
destinati a salire molto di più. Ai va-
lori attuali, considerando il rinnovo 
dei prestiti in scadenza entro un 
anno e anche la quota di operazio-
ni a tasso variabile (maggiore dal 
2020 rispetto agli anni precedenti), 
si stima che il costo del credito per 
le imprese aumenta di +2,3 miliardi 
in un anno, che rischiano di diven-
tare +6,8 miliardi se il rialzo dei tassi 
seguirà pienamente quello del BTP. 
Il rincaro del credito riguarda natu-
ralmente anche le famiglie italiane: 
il tasso Taeg per il credito al consu-
mo è già salito da 8,08% a 8,83% a 
settembre, quello medio sui mutui 

to per il peggioramento delle pro-
spettive economiche, ma anche per 
difficoltà degli istituti su capitale e 
raccolta (che non si registravano 
dal 2012). Il risultato è il ritorno alla 
crescita sia dei prestiti alle imprese 
(+4,4% annuo a settembre; picco 
di +8,7% nel 2020), sia della quota 
di imprese che non li ottiene (7,8% 
nella manifattura nel 3° trimestre, 
4,5% a fine 2021). Anche la dinamica 
del credito alle famiglie ha accele-
rato nel 2022, sebbene meno (+4,2% 
a settembre).
Indebitamento già elevato. Le im-
prese italiane, però, già appesantite 
dall’indebitamento emergenziale 
del 2020, necessario nel lockdown 
con i fatturati azzerati, avrebbero 
bisogno oggi di alleggerire il peso 
del debito, anzitutto allungando i 
tempi di rimborso dei prestiti già 
in essere, invece di tornare a inde-
bitarsi ulteriormente. Inoltre, nella 
misura in cui l’esigenza di liquidità, 
indotta dal caro-energia, conduce 
a debito addizionale, ciò avviene a 
tassi crescenti sulle nuove opera-
zioni: l’onere del debito, dunque, 
cresce due volte.
Freno agli investimenti (e ai con-
sumi). Tutto ciò assottiglia le risorse 
delle imprese disponibili per realiz-
zare investimenti e lo fa in uno sce-
nario che aveva già virato in dire-
zione recessiva. L’onere del debito, 
infatti, assorbirà una quota crescen-
te del fatturato delle aziende, se 
non si agisce sui prezzi dell’energia 
e se i tassi ufficiali continueranno a 
salire, come annunciato. In paralle-
lo, lo stesso avviene nei bilanci delle 
famiglie che, a fronte di maggiori 
rate per mutui e altri prestiti, si ri-
trovano con meno risorse per i con-
sumi di beni e servizi.□
Fonte: Centro Studi Confindustria 

casa da 1,78% a 2,65%.
Erosione della liquidità. L’aumen-
to dei tassi sul credito si innesta su 
una situazione già difficile. Dopo il 
recupero del 2021, in Italia il livello 
di liquidità delle imprese, rispetto 
alle esigenze operative, si sta dete-
riorando rapidamente dall’inizio del 
2022. Il calo è più significativo per 
le piccole e medie imprese. L’indi-
catore qualitativo non è ai minimi 
del 2020, ma la rapida flessione è 
preoccupante. E sembra riflettere le 
maggiori risorse (appunto liquide) 
che vengono assorbite dai paga-
menti mensili per gli input, specie 
energia.
Prestiti in aumento, a fatica. L’inda-
gine Banca d’Italia mostra, coeren-
temente, che è cresciuta molto nel 
2° e 3° trimestre 2022 la domanda 
di credito a breve termine da parte 
delle imprese, mentre si è ridotta 
quella per il lungo termine. Le im-
prese, secondo l’indagine, chiedo-
no più prestiti per scorte e capitale 
circolante, meno per investimenti: 
un chiaro sintomo di scenario di 
emergenza. Sul fronte dell’offerta 
bancaria si registrano segnali di irri-
gidimento da inizio 2022, soprattut-

Credito bancario di nuovo in 
crescita, ma molto più caro 
(Italia, società non finanziarie, 
dati mensili)
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RS Italia ottiene la certificazione ISO 14001

L’impegno in materia di sostenibilità è stato così premiato
La ISO 14001 è la norma internazionale di riferimento per i sistemi di gestione 
ambientale. Integrabile con altri sistemi di gestione conformi a norme specifi-
che, può essere applicata a qualsiasi tipologia di organizzazione ed è certifica-
to dall’ente internazionale British Standards Institution (BSI).
L’adesione volontaria di RS Italia a questo standard e il conseguimento della 
certificazione ambientale corona il lungo impegno dell’azienda sul tema.
“Per garantire efficienza, sostenibilità e scalabilità agli stakeholder e diventa-
re la prima scelta di tutti i nostri interlocutori, RS Italia ha deciso di diventare 
un’azienda consapevole del proprio impatto ambientale e di impegnarsi co-
stantemente per il suo miglioramento. Il nostro sistema di gestione ambien-
tale, ora validato da un organismo terzo, manda un forte e chiaro messaggio ai 
nostri stakeholder: l’impegno profuso per la tutela dell’ambiente è concreto e 
continuerà nel tempo”, spiega Diego Comella, Managing Director di RS Italia.

Efficienza del magazzino grazie a KFI

Il Consorzio Distribuzione Utensili sceglie il brand per l’ottimizzazione logistica 
KFI, leader nell’implementazione di soluzioni e tecnologie per l’Industria 4.0, è stata 
scelta da CDU (Consorzio Distribuzione Utensili) come partner strategico per ge-
stire l’evoluzione del magazzino, al fine di ottimizzare i processi logistici, necessità 
chiave dovuta all’espansione del Consorzio, che ha dovuto creare un magazzino 
centralizzato per la gestione sia dei marchi esterni, sia di brand proprietari. Da 30 
anni leader nell’implementazione di soluzioni integrate per la tracciabilità e la ge-
stione di tutte le fasi della Supply Chain, KFI è la prima azienda ad aver introdotto 
in Italia i sistemi di voice picking per la gestione del magazzino. Per CDU è stata 
introdotta nel magazzino la soluzione Vocalize, un sistema all’avanguardia di guida 
vocale, utilizzato, in questo caso, per supportare le attività di picking. 
KFI è stata in grado di rendere fruibili e di semplice utilizzo le tecnologie abilitanti 
dell’Industria 4.0, attraverso competenze specifiche, soluzioni innovative e servizi 
integrati in grado di migliorare le operazioni aziendali legate alla Supply Chain.

Henkel lancia un corso e-learning

La divisione Adhesive Technologies annuncia un corso sulla sua piattaforma 
Dopo l’introduzione dell’innovativa piattaforma di e-learning LOCTITE®XPLORE 
con lo scopo di fornire contenuti e risorse ai professionisti dell’assemblaggio, 
della manutenzione e della riparazione degli autoveicoli, la divisione Adhesive 
ha introdotto il nuovo modulo “Introduzione all’incollaggio” che arricchisce l’of-
ferta formativa.
Il corso, diviso in sei capitoli, forniscono indicazioni pratiche, puntuali e det-
tagliate e consentono di esplorare gli impieghi dell’incollaggio in diverse tec-
nologie moderne. L’utente potrà ad esempio capire come rendere i giunti più 
affidabili, ridurre i costi di produzione e aumentare la produttività o sviluppare 
nuove opzioni di design, affidandosi anche a prodotti più durevoli.
I contenuti del modulo sono anche fruibili da studenti che frequentano uni-
versità, istituti tecnici e centri di formazione, che possono utilizzare il modulo 
come integrazione ai loro studi.

ECHI DI MERCATO

Il Distributore Industriale
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Oltre 100 partecipanti, tra soci e professionisti della Distribuzione 
italiana, hanno vissuto nella meravigliosa cornice del Museo Nicolis 
a Villafranca di Verona una giornata di scambio e dialogo. La prima 
edizione dopo la fusione per incorporazione di FNDI in FEDERTEC

La Giornata del Distributore: successo 
per il ritorno in presenza dopo 3 anni

A distanza di tre anni dall’ultima edizione, la Giornata 
del Distributore è tornata in presenza per la sua settima 
edizione. Teatro di questo prestigioso evento è stato il  
Museo Nicolis, a Villafranca di Verona, dove oltre 100 pro-
fessionisti della Distribuzione in Italia hanno avuto modo 
di ascoltare interessanti contributi di qualità.
L’evento organizzato da FNDI/FEDERTEC in collaborazio-
ne con TIMGlobal Media, media partner ufficiale ed edi-
tore della rivista Il Distributore Industriale, si è svolto lo 
scorso 30 Novembre.
La giornata è stata condotta da Cristian Son, Managing 
Director di TIMGlobal Media. Hanno aperto i lavori Marian-
gela Tosoni, Presidente FNDI e Fausto Villa, Presidente 
FEDERTEC, tracciando insieme un quadro delle attività 
delle Associazioni nel 2022. A seguire, Centro Studi Con-
findustria ha condotto un’approfondita analisi su cause, 
impatti e prospettive dei rincari di energia e commodity.
Gli interventi si sono concentrati sulle tendenze di digita-
lizzazione e scambio dati, sull’energy saving, sul rapporto 
tra distribuzione e sostenibilità con una particolare at-
tenzione alle certificazioni di settore. Non sono mancate 
testimonianze e storie di progresso e rinnovamento, fo-

calizzate sul passaggio dalla generazione Y alla Z, ma an-
che sull’evoluzione da Distributore Industriale Nazionale a 
Gruppo internazionale.
Nel corso della Giornata è stato, inoltre, presentato ufficial-
mente il primo motore di ricerca, unico in Italia, pensato 
per aiutare gli utenti a orientarsi nel mondo della Distri-
buzione Industriale: la Guida della Distribuzione Italiana.
Nelle prossime pagine una serie di highlights fotografici 
della Giornata.

SPECIALE SHOW REPORT

 016_021_“Speciale Show Report.indd   16 016_021_“Speciale Show Report.indd   16 21/12/22   11:5321/12/22   11:53



Il Distributore IndustrialeDICEMBRE 2022

SPECIALE SHOW REPORT

17

Ciro Rapacciuolo, Centro Studi 
Confindustria, ha presentato una relazione 
intitolata: “Rincari di energia e commodity: 

cause, impatti, prospettive”

Stefano Da Riz, NIDEC INDUSTRIAL AUTOMATION 
ha presentato: “APP, TAP & GO: l’inverter  

a portata di distributore e installatore”

Ad inizio lavori, Silvia Nicolis, Presidente del Museo Nicolis 
e di Lamacart, ha salutato la platea intervenuta. In foto 
con lei, Mariangela Tosoni, Presidente FNDI, e Fausto Villa, 
Presidente FEDERTEC

“Dal produttore all’utente finale: il ruolo strategico 
della Distribuzione per Schaeffler Italia” nelle 
parole di Francesco Capittini
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L’intervista di Cristian Son, TIMGlobal Media,  
ad Alessandro Concato, Dexis, durante la quale sono 

state affrontate le tematiche di “Digitalizzazione, Energy 
Saving, Speak Up Culture, dalla Generazione Y alla Z 

e Hard&Soft Skills – Prodotti, Servizi e Soluzioni: come 
partecipare al miglioramento del profitto del Cliente”

Alberto Bono, F.lli Bono, con l’intervento:  
“Family business: in rete si vince! ONE:  

il network europeo di distributori industriali 
indipendenti a gestione familiare”

Cristian Son, TIMGlobal Media, ha intervistato 
Marco Minetti, Rubix, che ha raccontato la 
storia di evoluzione da Distributore Industriale 
Nazionale a Gruppo Internazionale

Il saluto di Bruno Sasso, Presidente A.I.MAN.
A fianco Giorgio Beato, Vicepresidente A.I.MAN.,  
il quale è intervenuto con la relazione: “Non solo MRO: 
la Distribuzione Industriale quale leva strategica per la 
migliore competitività”
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Raffaele Bini, Generale Conserve, ha discusso  
di “Distribuzione e Sostenibilità: la voce del Cliente”

Il lancio ufficiale 
della Guida della 

Distribuzione 
Industriale, raccontata 

nel dettaglio da 
Giovanni Cappella, 

TIMGlobal Media

“Ruolo e importanza della rete distributiva per SKF”
l’intervento di Giorgio Raiano

Le parole dell’Exclusive Technical Partner 
“Il Distributore Industriale” Weblink il cui 
Responsabile Commerciale Giuseppe 
Zanolini, ha presentato la relazione:  
“PunchOut ed Eprocurement: 
digitalizzare i processi di vendita“

“Competenze tecniche 
sempre più richieste? 
Come e dove certificarle” 
nelle parole di Alessandro 
Enna, Festo Academy
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Tutte le grandi aziende e i gruppi industriali si stanno organizzando per adottare sistemi 
e politiche di e-procurement: una rivoluzione i cui vantaggi sono per tutti.
La digitalizzazione dei processi di approvvigionamento interni alle aziende è un punto chiave nell’ottimizzazione dei tempi e 
nella riduzione dei costi. Siamo in grado di realizzare sistemi di e-Procurement cuciti su misura per la tua azienda e per i 
tuoi clienti, fornendo potenti strumenti di lavoro alle figure chiave coinvolte.
Inoltre, grazie alla tecnologia PunchOut, possiamo interconnettere tutte le piattaforme di procurement già adottate dai tuoi 
clienti al tuo sistema ecommerce B2B, offrendoti nuove opportunità di business che fino ad oggi non avevi mai considerato.

Scopri di più su ecommerceferramenta.it

Weblink srl
Via Manin, 30 - 21100 - Varese
Tel 0332/239546 | info@weblink.it 

EPROCUREMENT E PUNCHOUT

Il business
che non ti aspettavi.

 016_021_“Speciale Show Report.indd   20 016_021_“Speciale Show Report.indd   20 21/12/22   11:5321/12/22   11:53



Il Distributore IndustrialeDICEMBRE 2022

21

SPECIALE SHOW REPORT

Fabio Calzavara, Pometon: “Gli aumenti nel 
mondo della Manutenzione: le Virtù del 
Simulare”

“Perché lo standard è solo l‘inizio del percorso” 
le parole di Francesca Bruschi, Metel

Si ringraziano gli sponsor  
della giornata

La tavola rotonda “Digitalizzazione e scambio dati nella supply chain” 
moderata da Alberto Bono e che ha visto coinvolti: Carlo Contasta, 
Fitcontasta – Domenico Di Monte, Pneumax – Stefano Rossi, SMC – 
Alessio Manso, Parker – Eric Pasquier, GIFEC

Tutte le grandi aziende e i gruppi industriali si stanno organizzando per adottare sistemi 
e politiche di e-procurement: una rivoluzione i cui vantaggi sono per tutti.
La digitalizzazione dei processi di approvvigionamento interni alle aziende è un punto chiave nell’ottimizzazione dei tempi e 
nella riduzione dei costi. Siamo in grado di realizzare sistemi di e-Procurement cuciti su misura per la tua azienda e per i 
tuoi clienti, fornendo potenti strumenti di lavoro alle figure chiave coinvolte.
Inoltre, grazie alla tecnologia PunchOut, possiamo interconnettere tutte le piattaforme di procurement già adottate dai tuoi 
clienti al tuo sistema ecommerce B2B, offrendoti nuove opportunità di business che fino ad oggi non avevi mai considerato.

Scopri di più su ecommerceferramenta.it

Weblink srl
Via Manin, 30 - 21100 - Varese
Tel 0332/239546 | info@weblink.it 

EPROCUREMENT E PUNCHOUT

Il business
che non ti aspettavi.
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INTERVISTA ESCLUSIVA

Maria José Massaro, Managing Director e Alberto Sedini, Marketplace 
Business Development Manager di Conrad Electronic, raccontano 
l’evoluzione del business nella distribuzione industriale:  
da e-commerce a marketplace

Investimento nel digitale per 
semplificare l’esperienza del cliente

Ad oggi nel 2022, dopo ormai 10 anni di 
presenza, come si colloca Conrad Italia nel 
mercato della Distribuzione Industriale?
M.J. Massaro: Il business sta cambiando, sta 
diventando sempre più complesso e veloce, 
inoltre l’influenza della tecnologia è in cre-
scita: per stare al passo con un ambiente in 
rapida evoluzione e per rimanere in vantag-
gio rispetto alla concorrenza, i requisiti es-
senziali per la distribuzione elettronica sono 
gli investimenti nelle tecnologie digitali più 
recenti che sono in grado di semplificare 
l’esperienza del cliente, lungo l’intera filie-
ra. In Conrad stiamo introducendo costanti 
cambiamenti nel modo in cui i clienti del-
la distribuzione tradizionale B2B vengono 
serviti e le merci ordinate e consegnate. Il 
prodotto lascia il posto al servizio, che ora è 
il vero cuore pulsante e driver di ogni nostra 
attività. Conrad Italia è al centro di un mas-
siccio piano di espansione dove le persone 
sono al centro di questa crescita. Dopo i pri-
mi dieci anni di entratura in Italia, Conrad è 
ora attrezzata per coprire tutte le esigenze 
del mondo industriale nel nostro Paese.

Negli ultimi mesi Conrad ha evoluto il suo 
modello di business, come è avvenuto il 
passaggio?
M.J. Massaro: Viviamo un momento di gran-
di cambiamenti e come azienda abbiamo il 
dovere di cogliere le sfide per trasformarle 
in opportunità per i nostri clienti. L’evoluzio-
ne del business obbliga tutti i distributori a 

rimodellare la propria strategia per stare al 
passo con le richieste dei clienti e del mer-
cato, quindi, è sicuramente un momento di 
grandi cambiamenti e per quanto riguarda 
Conrad ce ne sono stati di molto importan-
ti nell’ultimo periodo. Siamo stati i primi a 
lanciare in Italia il Marketplace B2B: una 
piattaforma che vuole mettere in contatto 
domanda e offerta in modo diretto, sfrut-
tando il nostro know-how digitale.
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Da e-commerce all’implementazione di un 
marketplace può raccontarci questa nuova 
sfida nel dettaglio?
M.J. Massaro: Il one-stop shopping Conrad, 
operante in 16 Paesi Europei, si conferma an-
cora uno dei più innovativi player del settore. 
Un marketplace fornisce risorse importanti 
sia per produttori e rivenditori, sia per gli ac-
quirenti per trasformare in modo positivo e 
più efficiente i loro processi aziendali e svilup-
pare nuove relazioni commerciali con un’am-
pia varietà di marchi. Il commercio elettroni-
co nel settore B2B attraverso il Marketplace  
Conrad apre molte nuove possibilità e oppor-
tunità a brand e distributori, tra cui la possibi-
lità di rivolgersi a una base di clienti più ampia. 
Si tratta di un link con il mercato e una vetri-
na di vendita digitale per tutte quelle aziende 

italiane che vogliono aggiungere un canale 
di vendita online al proprio business. I nostri 
punti di forza sono un servizio personale e 
processo di vendita automatizzato; il nostro 
know-how ha permesso di aprire il tutto an-
che a venditori terzi: in pratica un’esperienza 
di acquisto “one-stop shopping” per fare In-
dustria 4.0.

Qual è stato l’impatto aziendale che ha avu-
to il lancio del marketplace?
M.J. Massaro: In Conrad Italia abbiamo crea-
to dei ruoli dedicati al business development 
del marketplace con il compito di proporre 
la novità a distributori e produttori interessa-
ti. Questi stessi hanno e stanno seguendo la 
fase di onboarding a quattro mani con il no-
stro headquater in Germania. Il marketplace 
è una vera e propria rivoluzione, non solo per 
il mercato, ma anche internamente. Tutte le 
funzioni e i reparti aziendali hanno dovuto 
seguire il progetto: dalla contabilità e ammi-
nistrazione per i flussi dei pagamenti e la tra-
smissione fatture, fino al reparto e-commerce 
che ha testato e localizzato il processo dell’or-
dine con i nuovi tool di gestione, passando 
dal marketing che ha creato una campagna 
di promozione e di lancio dedicata. Ora la sfi-
da è alla nostra forza vendita che ha il compi-
to di spiegare in semplici passaggi un modo 
completamente nuovo di fare acquisti B2B.

È cambiato sicuramente anche il rapporto 
con i fornitori, alcuni dei quali diventano 
o iniziano direttamente come seller: quali 
sono le differenze per voi e per loro?
A. Sedini: Certamente, stiamo dialogando e 
proponendo il servizio anche ai nostri princi-
pali fornitori, ma come fase uno il focus è sui 
distributori tradizionali, che possono gestire 
un catalogo online; per loro significa affian-
care ai loro tradizionali canali di vendita una 
nuova opportunità di vendita digitale. Inoltre, 
al momento ci stiamo concentrando su seller 
italiani per vendere sul mercato italiano e solo 
successivamente offriremo anche uno sboc-
co sui mercati internazionali. Questo vuol dire, 
per un produttore o distributore, proporsi con 
un catalogo unico, attraverso un’unica piatta-
forma, in più mercati contemporaneamente.

Il marketplace vi permette di ampliare l’of-
ferta, avete già riscontrato dei benefici in 
termini di fatturato?
A. Sedini: Il servizio di marketplace è live pro-
prio da questo mese (dicembre 2022, n.d.r.). Al 
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momento i KPI sono orientati sull’onboarding 
dei seller e dei loro prodotti a completamento 
delle gamme prodotto. L’obiettivo è quelli di 
avere 50 nuovi venditori che si aggiungono 
al nostro catalogo per l’inizio del nuovo anno 
con un incremento già di decine di migliaia 
di codici prodotto. Abbiamo già anche rice-
vuto i primi ordini, ma sarà il 2023 l’anno di 
introduzione sul mercato per questo nuovo 
concetto di marketplace B2B. Ci aspettiamo 
ottimi risultati.

Qual è l’obiettivo che vi siete posti con l’idea 
della creazione del marketplace?
A. Sedini: Un link diretto con il mercato ed 
una vetrina di vendita digitale per tutte quelle 
aziende italiane che vogliono aggiungere un 
canale di vendita online al proprio business. 
Un’unica piattaforma – Conrad.it – che unisce 
produttori, seller, clienti ed esperti dei prin-
cipali settori industriali nazionali: questa è la 
nostra sfida per il prossimo biennio e oltre.

Come si deve evolvere per lei la Distribuzio-
ne Industriale per rimanere al passo con i 
cambiamenti del mercato?
M.J. Massaro: La distribuzione industriale 
nell’ultimo esercizio ha visto un mercato in 

allocazione e chi aveva i magazzini ben forniti 
ne ha tratto vantaggio, mentre dove il prodot-
to non è disponibile è fondamentale agire in 
totale trasparenza lungo la filiera. È assoluta-
mente finito il tempo delle relazioni fornito-
re/cliente, ma è il momento di fare sinergia e 
muoversi come partner: il servizio prende il 
posto del prodotto. In particolare la piattafor-
ma di acquisto online, con tutti i suoi servizi 
personalizzabili connessi, è ormai il canale 
principale di approvvigionamento delle PMI e 
dei grossi gruppi. Trasparenza, servizio e tec-
nologia digitale, sono queste le parole chiave 
di una distribuzione all’avanguardia. □

Francesca Lorini
f.lorini@tim-europe.com
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We pioneer motion

Sistema di rilubrificazione 
automatizzato DuraSense
Per allungare i tempi di operatività e diminuire i costi di manutenzione
Con il sistema di rilubrificazione DuraSense automatizzato e basato sulle necessità 
per unità lineari a ricircolazione di rulli e unità lineari a ricircolazione di sfere di Schaeffler, 
si ottiene una lubrificazione ottimale in ogni momento, tempi di operatività macchine più 
lunghi e costi di manutenzione ridotti con un minimo investimento. Grazie al nuovo 
software di configurazione chiunque può parametrare il sistema e metterlo in funzione. 
I clienti risparmiano fino al 30% di lubrificante e il numero di guasti dovuti a 
contaminazione o malfunzionamento del sistema di lubrificazione si riduce.

www.schaeffler.it
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Tecnologia di misurazione 
Per la gestione degli edifici
La funzionalità 
degli impianti 
strutturali e tec-
nici garantisce 
un processo pro-
duttivo fluido ed 
efficiente. Non 
si tratta solo 
di temi attuali 
come il consu-
mo energetico, 
la riduzione dei costi di riscaldamento o il controllo del 
clima interno. Anche il rilevamento degli edifici o la 
manutenzione e la riparazione di macchine e impianti 
fanno parte di una gestione degli edifici di successo. 
Conrad Electronic supporta i professionisti nel Facility 
Management con un’offerta completa di dispositivi di 
misurazione, analisi e test, tecnologia di misurazione 
ambientale e dispositivi di misurazione dei costi ener-
getici. A partire dall’uso flessibile della termografia per 
controllare le perdite di energia fino ai dispositivi di 
misurazione installati in modo permanente nei quadri 
elettrici.

Convertitore CC/CC da 30 watt
Esteso il campo di tensione
La serie THL 30WI di Traco amplia l’attuale portafoglio 
di convertitori a una nuova generazione di convertitori. 
Oltre a fornire prestazioni elevate, questa serie di con-
vertitori CC/CC isolati da 30 Watt combina qualità, effi-
cienza e costi ed è idonea per molte applicazioni. 
La serie è disponibile in una scatola metallica incapsu-
lata e schermata da 1” x 1” x 0,4” e offre funzioni integra-
te di accensione/spegnimento e calibratura da remoto. 
Grazie a un’elevata efficienza il convertitore funziona a 
temperature da –40 °C a +60 °C senza degradamento. 
Tutti i modelli hanno un campo di tensione d’ingresso 
di 4:1 esteso e uscite isolate con regolazione di preci-
sione. La serie soddisfa le più recenti certificazioni di 
sicurezza IT (UL 
62368-1) ed è ido-
nea all’uso in appa-
recchiature mobili, 
strumentazione, 
architetture a po-
tenza distribuita 
nell’elettronica in-
dustriale e delle co-
municazioni. 

Azionamenti di lunga durata 
Per sistemi di trasporto a nastro
Per soddisfare i re-
quisiti richiesti agli 
azionamenti utilizza-
ti nei sistemi di tra-
sporto delle merci 
sfuse e dei minerali, 
Nord Drivesystems 
ha sviluppato appo-
sitamente il riduttore 
industriale MAXXDRIVE XT. Fornisce coppie di uscita da 
15 a 75 kNm con rapporti di riduzione da 6,3 a 22,4 ed 
è disponibile in sette taglie di potenza: fino a 2.100 kW. 
Le gamme di potenza e di velocità sono state studiate 
per le applicazioni in cui sono richieste alte gamme di 
velocità in combinazione con potenze elevate, come il 
settore delle merci sfuse e dei minerali. 
La sua struttura robusta rende questo riduttore molto 
resistente alla sporcizia ed estremamente affidabile, 
anche nelle condizioni più difficili. Uno speciale siste-
ma di tenuta riduce le necessità di manutenzione e 
grazie alla maggiore superficie di smaltimento termi-
co, dovuta alle alettature, il flusso d’aria di raffredda-
mento è ottimizzato.

Valvola di sfiato termica 
Con connessioni a doppia boccola 
La gamma estesa di valvole di sf iato termiche crio-
geniche in acciaio inossidabile con l’opzione di con-
nessioni A-LOK® a due boccole integrate, lanciata 
da Parker Hannifin, off re prestazioni senza perdite 
ineguagliabili nelle applicazioni con gas industriali.
Il design garantisce che tutti i movimenti di chiusu-
ra e rifacimento siano trasmessi 
assialmente al tubo senza mo-
vimento radiale per sollecitare il 
tubo, garantendo che la sua inte-
grità meccanica non venga com-
promessa.
I raccordi a due boccole A-LOK 
benef iciano inoltre dell’innova-
tiva tecnologia Suparcase®, un 
processo di indurimento chimi-
co proprietario per il trattamento 
delle boccole in acciaio inossida-
bile ASTM 316 che conferisce una 
serie unica di caratteristiche f isi-
che in grado di migliorare note-
volmente la resistenza alla corro-
sione del raccordo.

LA PRODUZIONE

27

022_029_IDI_dicembre_22.indd   27022_029_IDI_dicembre_22.indd   27 21/12/22   11:5521/12/22   11:55



Il Distributore Industriale DICEMBRE 2022

Data logger di temperatura e umidità
Livelli di capacità ancora più elevati 
La serie 42280A di Extech è 
stata migliorata per garanti-
re prestazioni maggiori nel-
le applicazioni di monito-
raggio ambientale interno. 
Questo misuratore di ultima 
generazione è una risorsa 
inestimabile per qualunque 
azienda desideri monitorare 
la qualità dell’aria.
Presenta ampio display LCD 
triplo, che mostra contem-
poraneamente temperatura, umidità e data/ora e una 
serie di funzioni a valore aggiunto, inclusa la capacità di 
generare report PDF o fogli di calcolo Excel quando si 
collega il dispositivo (tramite interfaccia USB integrata) 
a un sistema basato su Windows.
Extech 42280A vede anche l’introduzione di una moda-
lità Max/Min e la presenza dell’indicazione Hi/Lo sullo 
schermo. Adattabile a quasi tutte le situazioni, include 
anche una funzione “mark”, che consente agli utenti di 
leggere il contenuto della memoria a partire da un tem-
po definito, senza riprogrammare il registro. 

Barriere ottiche di sicurezza 
Con certificazione ATEX 
Le barriere fotoelettriche di si-
curezza ATEX serie EX-SLC ed  
EX-SLG, di Schmersal, sono due 
linee di prodotto della consolida-
ta famiglia serie 440. Sono dispo-
sitivi di tipo 4 utilizzabili in zone 
ATEX 1-21, che in conformità alla 
norma EN/IEC 61496 assicurano 
prestazioni con caratteristiche 
di sicurezza fino a SIL3 e Per-
formance Level “E”. La custodia 
protettiva certificata ATEX è re-
alizzata in vetro borosilicato che 
assicura elevate prestazioni mec-
caniche in termini di robustezza e 
resistenza agli sbalzi termici. La leggerezza complessiva, 
nonché la possibilità di regolare liberamente le staffe di 
montaggio sui 3 assi, garantiscono la massima ergono-
mia di utilizzo e flessibilità di installazione. Possono es-
sere utilizzate in tutte quelle applicazioni dove, a causa 
della formazione di atmosfere esplosive sotto forma di 
miscele gassose, vapori, nebbie e nubi di polvere, anche 
la più piccola scintilla può rivelarsi disastrosa.

Elettrovalvola a cartuccia
Maggiore portata, meno energia 
L’elettrovalvola a tenuta, 
a due vie a due posizioni, 
SLP13 di Danfoss, è una solu-
zione a bassa potenza e bas-
sa caduta di pressione per 
apparecchiature compatte. 
È dotata di una tecnologia in 
attesa di brevetto, che ridu-
ce significativamente il con-
sumo di energia aumentan-
do al contempo la portata: 
permette così ai produttori 
di apparecchiature originali 
di raggiungere gli obiettivi 
di efficienza e di ridurre le dimensioni e i costi dei ma-
nifold. Questa valvola riduce la potenza assorbita da 29 
watt a meno di 10 watt, contribuendo a prolungare il 
tempo di funzionamento dei veicoli alimentati a batte-
ria. Riducendo il consumo di energia si riduce il rischio 
di bruciatura, consentendo così una maggiore durata. 
È ideale per le più diverse applicazioni su macchine 
per la movimentazione dei materiali, da costruzione ed 
agricole.

Viti a ricircolazione di sfere  
Per macchine utensili ad alta precisione  
NSK ha svilup-
pato un tipo di 
vite a ricircola-
zione di sfere 
che riduce gli 
errori di mo-
vimento per 
offrire una migliore qualità di finitura delle superfici 
nelle macchine utensili utilizzate per la lavorazione di 
stampi e in applicazioni dove la qualità delle superfici 
è fondamentale. Azzerando o riducendo i tempi delle 
lavorazioni secondarie di finitura, questa vite contribu-
isce anche ad aumentare la produttività, diminuendo 
al tempo stesso l’attrito con un conseguente risparmio 
energetico.
Stabilizzando la coppia di azionamento e riducendo 
le oscillazioni dell’attrito quando invertono il senso di 
marcia, aumentano la precisione di movimento e ri-
ducono gli errori di interpolazione: il risultato è l’elimi-
nazione quasi totale dei difetti superficiali. Sono pie-
namente intercambiabili con i prodotti tradizionali e 
possono essere quindi adottate senza costose modifi-
che agli impianti. 

LA PRODUZIONE
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Ampliamento gamma anelli di serraggio
Più sicurezza per macchine e attrezzature 
L’ampliamento della gamma di anelli di serraggio di 
norelem comprende: anelli con intaglio interno, con 
intaglio esterno e anelli divisi in due parti.
Gli anelli di serraggio con intaglio interno sono montati 
assialmente su alberi o assi e li racchiudono con una di-
stribuzione uniforme della forza di serraggio, in modo da 
ottenere un accoppiamento dimensionalmente accura-
to. Gli anelli di serraggio con intaglio esterno, invece, crea-
no forze di serraggio fino al 15% superiori rispetto a quelli 
con intaglio interno. Gli anelli divisi in due parti possono 
essere posizionati sia assialmente che radialmente sull’al-
bero o sull’asse, in modo da racchiudere l’albero con una 
distribuzione uniforme delle forze di serraggio. Possono 

essere utilizzati in am-
bienti con una stretta 
vicinanza all’acqua 
salata e anche su un 
ampio intervallo di 
temperatura, che li 
rende adatti a una 
vasta gamma di indu-
strie e applicazioni.

Carrello portautensili 
Più resistente e affidabile
USAG ha migliorato il carrel-
lo portautensili START 516 ST, 
ancora più stabile e capiente, 
con una profondità di profon-
dità totale di 515 mm. Il piano 
di lavoro in ABS ad alta resi-
stenza, con bordi integrati da 
15 mm che evitano le cadute 
di utensili durante lo spo-
stamento, è stato ampliato 
(dimensioni 460 x 560 mm). 
I cassetti sono a estrazione 
totale montati su resistenti guide telescopiche da 35 
mm, con portata fino a 40 Kg. Le maniglie rinforzate 
con apertura basculante sono realizzate in ABS; ogni 
cassetto può contenere 3 moduli portautensili. 
La chiusura di sicurezza avviene tramite una serratu-
ra centralizzata, le ruote sono in gomma antiolio. La 
doppia maniglia di trasposto permette maggiore ma-
novrabilità all’interno degli spazi di lavoro. La struttura 
e i cassetti sono in lamiera di acciaio con verniciatura 
epossidica.

LA PRODUZIONE
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We pioneer motion

Versatile, modulare e facile 
da collegare
Ideale per il monitoraggio delle macchine in sistemi complessi
Il sistema di condition monitoring ProLink offre mediante l‘acquisizione di vibrazioni, 
tramite accelerometri, opzioni versatili per una facile integrazione nelle infrastrutture per 
la distribuzione dei dati misurati e viene utilizzato in modo flessibile grazie al suo design 
modulare e scalabile. Fornisce inoltre tutte le informazioni richieste per visualizzare lo 
stato della macchina e assicura un maggior livello di trasparenza e tramite l’elevata qualità 
del segnale rende possibile la manutenzione predittiva e la disponibilità ottimale della 
macchina semplificando l’utilizzo dei servizi digitali e delle soluzioni Industria 4.0.

www.schaeffler.it
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Alle Xxxxxxx Produkte finden Sie unter  
conrad.de/xxxx

Artikelbezeichnung
Best.-Nr. XXXXXX Artikelbezeichnung

Best.-Nr. XXXXXX

CONNETTITI E VENDI!
ESPLORA NUOVI MERCATI

I TUOI VANTAGGI SE DIVENTI SELLER I VANTAGGI DEL MARKETPLACE

 Contatta e vendi a nuovi gruppi clienti

   Aumenta la tua visibilità

   Aumenta il tuo fatturato

   Possibilità di vendita su mercati esteri

  Oltre 2 milioni di clienti B2B

   Controlla i prezzi e la condizione commerciale

   Nessuna riserva di stock

   Promuovi il tuo marchio e i tuoi prodotti

   Reportistica completa

     Il Marketplace non è solo una piattaforma di vendita.  
Si tratta di un mercato dedicato esclusivamente a 
clientela business che copre l’intera transazione di 
vendita, compresa la gestione del pagamento della 
merce.

    Conrad è presente sul mercato come azienda di 
proprietà della famiglia Conrad da 100 anni ed è 
riconosciuta come una fonte affidabile di elettronica e 
tecnologia.

    Il marketplace Conrad è già attivo in Germania dal 2012. 
Ora è disponibile anche per tutte le aziende italiane.

    Approccio “data driven”

    Partnership: cresci insieme a noi. Non come cliente/
fornitore ma come partner.

INIZIA ADESSO!

Tutte le informazioni e la guida all’onboarding sono disponibili su: conrad.it/marketplace

CONRAD MARKETPLACE

SOURCING. SIMPLE. FAST. COMPREHENSIVE.
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